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1. REGIERUNGSVORLAGE
Beilagen:

Rezeptionsvorlagen (88 84 - 92c dHGB; Art. 412, 413, 415 chOR; Beilagen 1
und 2)

Richtlinie 86/653/EWG des Rates vom 18. Dezember 1986 zur Koordinie-
rung der Rechtsvorschriften der Mitgliedstaaten betreffend die selbstandigen
Handel svertreter (EWR-Rechtssammlung Anh. V11 - 30.01; Beilage 3)
Empfehlung 92/48/EWG vom 18. Dezember 1991 (EWR-Rechtssammlung
Anh. IX - 37.01; Beilage 4)



ZUSAMMENFASSUNG
Gegenstand des vorliegenden Berichts und Antrags der Regierung an den
Landtag ist die Umsetzung der Richtlinie 86/653/EWG des Rates vom 18.

Dezember 1986 zur Koordinierung der Rechtsvorschriften der Mitgliedstaaten
betreffend die selbstdndigen Handelsvertreter. Handelsvertreter (Agenten) sind
selbstandige Vertreter, welche im Namen eines oder mehrerer Unternehmer
Geschafte vermitteln, diese aber in aller Regel nicht selber abschliessen. Da sie,
teilweise ausschliesslich, von der Vermittlung leben, rechtfertigt es sich, den
Handelsvertretern einen gewissen Rechtsschutz zu gewahren. Vor allem sind ihre
Rechte und Pflichten im Hinblick auf die Auflosung des Vertragsver haltnisses zu
regeln.

Zudem wurde die Gelegenheit benutzt, den Typus des Méaklervertrages (neu) zu
regeln. Ein entsprechendes Bedirfnis ergibt sich in tatsachlicher Hinsicht auf-
grund der starken Verbreitung des Maklergewerbes sowie in rechtlicher Hinsicht
wegen der zunehmenden Bedeutung des Versicherungsgewerbes, welches sich
beim Vertrieb seiner Dienstleistungen sehr stark der vermittelnden Tétigkeiten
von Handelsvertretern und M&klern bedient. Mit der Empfehlung 92/48/EWG vom
18. Dezember 1991 hat die EU-Kommission die Trennung von Versicher ungsmak-
ler- und Versicherungsvertretertatigkeit angeregt. Der wichtigste Grund hierfir
liegt darin, dass Versicherungsagenten in einem wirtschaftlichen Abhangigkeits-
verhaltnis zu einem (oder mehreren) Versicherungsgesellschaften stehen, wah-
rend Versicherungsmakler neutral zu sein und im Zweifel die Interessen ihres Kli-
enten (des Versicherten) zu vertreten haben. Eine gleichzeitige Tatigkeit als Ver-
sicherungsagent und Versicherungsmakier wird daher inskinftig in diesem Be-

reich nicht mehr moglich sein.

ZUSTANDIGES RESSORT
Justiz (federflhrend); Wirtschaft

BETROFFENE AMTSSTELLE
Amt fur Volkswirtschaft




Vaduz, 10. Oktober 2000

P

Sehr geehrter Herr Landtagsprasident,
Sehr geehrte Damen und Herren Landtagsabgeordnete,

Die Regierung beehrt sich, lhnen nachstehenden Bericht und Antrag zur Abande-

rung des Allgemeinen Deutschen Handel sgesetzbuches (ADHGB) vom 16. Mérz
1861 (LGBI. 1997 Nr. 193) zu unterbreiten.

[. BERICHT DER REGIERUNG

1. AUSGANGSLAGE

In unserem Wirtschaftsleben spielt die “vertikale Kooperation” zwischen Unter-
nehmern und Dritten, die es Ubernehmen, deren Produkte (Waren oder Dienst-
leistungen) an die Abnehmer heranzubringen, eine zentrale Rolle. Zu nennen sind
hier vorab die Vertragstypen der Mékelei, der Agentur (Handelsvertretung),
Kommission, des Alleinvertriebs oder des Franchising. Bisher ist im liechtenstei-
nischen Recht lediglich der Kommissionsvertrag gesetzlich geregelt und die ge-
setzliche Regelung des Handel sméaklers entspricht einem nicht mehr zeitgerechten
Vertragstypus. Fir die Ubrigen Vertragstypen hat die Gerichtspraxis immer wieder
auf den Auffangtypus des Bevollméchtigungsvertrags zuriickgegriffen. Aufgrund
seiner wirtschaftlichen Bedeutung macht sich das Fehlen einer gesetzlichen Rege-

lung des Handelsvertretervertrages besonders bemerkbar. Aus diesem Grund ist



die EU in diesem Bereich zu einer Harmonisierung geschritten. Diese Um-
setzungsverpflichtung hinsichtlich des Handelsvertreterrechts wird zum Anlass
genommen, die obgenannte L licke im Maklerrecht zu schliessen, da hiermit in der
Praxis teilweise schon umgesetzten Empfehlungen der EU im Bereich des Versi-
cherungsrechts, welche eine Trennung von Maklern und Vertretern vorsieht,

nachgekommen werden kann.

Die Umsetzung der Handelsvertreter-Richtlinie und die Erganzung des Makler-
rechts erfolgt als Abanderung des ADHGB. Es ist im Sinne einer kohéarenten
Rechtsordnung angezeigt, wenn Uberwiegend handelsrechtliche Normen mdg-
lichst zusammengefasst werden und nicht laufend Einzelgesetze geschaffen wer-
den, die dem Rechtsuchenden die Rechtsfindung erschweren. Osterreich hat so-
wohl seine Bestimmungen zum Handel svertreterrecht als auch jene zum Makler-

recht in jeweils einzelnen Gesetzen erlassen.

2. ANLASSUND NOTWENDIGKEIT DER VORLAGE

2.1 Handesvertreterrecht

Diese Vorlage betrifft zunachst eine Anderung des Allgemeinen deutschen Han-
delsgesetzbuches aufgrund der von Liechtenstein im Rahmen der EWR-Mitglied-
schaft umzusetzenden Richtlinie 86/653/EWG des Rates vom 18. Dezember 1986
zur Koordinierung der Rechtsvorschriften der Mitgliedstaaten betreffend die selb-
sténdigen Handelsvertreter (ABI. Nr. L 382 S. 17 ff. vom 31.12.86; EWR-Rechts-
sammliung Anh. VII - 30.01). Deren Umsetzung hatte bis zum EWR-Beitritt

Liechtensteins zu erfolgen.



Sinnvollerweise wird das EWR-Handel svertreterrecht in Liechtenstein durch eine
Rezeption dieses Vertragstyps aus einer verwandten Rechtsordnung eines anderen
EWR-Mitgliedlandes effizient umgesetzt. Nebst dem neuen 6sterreichischen Han-
delsvertretergesetz von 1993 bietet sich auch das in den 88 84 ff. HGB normierte
deutsche Handelsvertreterrecht an. Als Rezeptionsgrundlage wurde das deutsche
Recht fur das liechtenstei nische Handel svertretergesetz herangezogen.

Es sprachen dafur:

- enKklarer, verstandlicher und Ubersichtlicher Text;

- eineerpraobte und sichere Praxis;

- der Umstand, dass sich die Richtlinie an diesem Gesetz orientierte;

- eneflexiblere materielle Regelung (z.B. Differenzierung im Hinblick auf die
Tétigkeit im EWR oder in Staaten welche nicht Mitglied des EWR sind und
weniger starke Integration der spezifisch Osterreichischen sozialstaatlichen
Regeln) sowie

- dieeinfache Mitregelung der Versicherungsvertreter.

2.2 Maklerrecht

Bis heute gibt es im liechtensteinischen Recht keine expliziten Bestimmungen
zum Méklerrecht. Entsprechende Streitfélle werden in der Regel nach den Be-

stimmungen tber den Bevollméchtigungsvertrag gemass § 1002 ABGB beurteilt.

Entsprechend den Rechtstatsachen in Liechtenstein scheint der Maklervertrag vor
allem in den Bereichen Immobilienmakelei, Personalvermittlung sowie in gerin-

gerem Masse und soweit nicht unter den Typus des Handelsvertreter-(Agentur-)



vertrags fallend, auf die Vermittlung im Kunst- und Kulturbereich Anwendung zu

finden.

Zunehmend ist aber auch der Bereich der Makelel im Bereich der Finanzdienst-
leistungen, insbesondere der Versicherungsmakler, von Interesse. Die Tatigkeit
des Versicherungsvertreters wird, wie oben erwéhnt, durch das Handel svertreter-
gesetz mitgeregelt. Mit der Empfehlung 92/48/EWG vom 18. Dezember 1991
(ABI. Nr. L 19 vom 28.1.1992, 32; EWR-Rechtssammlung Anh. IX - 37.01) hat
die EU-Kommission die Trennung von Versicherungsmakler- und Versiche-
rungsagenten(vertreter)tatigkeit, bzw. die Offenlegung allfélliger Bindungen der
Versicherungsmakler gegeniber dem Kunden, angeregt. Der wichtigste Grund
hierfur liegt darin, dass Versicherungsagenten in einem wirtschaftlichen Abhan-
gigkeitsverhdtnis zu einem (oder mehreren) Versicherungsgesellschaften stehen,
wahrend Versicherungsmékler in der Regel neutral zu sein und im Zweifel die In-
teressen ihres Klienten (des Versicherten) zu vertreten haben. Eine gleichzeitige
Tatigkeit as Versicherungsagent und Versicherungsmakler wird nicht mehr mog-
lich sein. In den Nachbarlandern ist die entsprechende Umsetzung in vollem
Gange bzw. schon abgeschlossen. Zudem stehen im Rahmen der Umsetzung der
Richtlinie 77/92/EWG vom 13. Dezember 1976 Gber Massnahmen zur Erleichte-
rung der tatsachlichen Ausiibung der Niederlassungsfreitheit und des freien
Dienstleistungsverkehrs fur die Tétigkeiten des Versicherungsagenten und des
Versicherungsmaklers (aus 1SIC-Gruppe 630), insbesondere Ubergangsmassnah-
men fur solche Tatigkeiten (ABI. Nr. L 26 vom 31.1.1977, 14, EWR-Rechts-
sammiung Anh. I1X - 13.01), 6ffentlich-rechtliche Massnahmen in diesem Bereich
an. Wird aber die Zulassung und Tétigkeit von Versicherungsagenten bzw. -mak-
lern offentlich-rechtlich geregelt, so muss diesen auch das privatrechtliche Instru-
mentarium in die Hand gegeben werden, ihre Tétigkeit auszutiben.



3. SCHWERPUNKTE DER VORLAGE

3.1 Handesvertreterrecht

Handelsvertreter (Agenten) sind selbstandige Vertreter, welche im Namen eines
oder mehrerer Unternehmer Geschéfte vermitteln oder abschliessen. Im Gegensatz
dazu sind beispielsweise Handelsreisende Angestellte und unterstehen den ar-
beitsvertraglichen Regeln von § 1173a Art. 78 ff. Die Handelsvertreter sind des
weitern von den Hausierern abzugrenzen, welche tblicherweise unbestellte Ware

zu verkaufen suchen.

Da das deutsche Handelsvertreterrecht Vorbild der Richtlinie 86/653/EWG war,
eignet es sich besonders zu deren Umsetzung ins liechtensteinische Recht. 1hm
entsprechen im wesentlichen auch die Bestimmungen des dsterreichischen Han-
delvertretergesetzes von 1993 bzw. des Agenturvertrags gemass Art. 418a ff. des
schweizerischen Obligationenrechts. Wie ale nationalen Kodifikationen geht
auch das deutsche Handel svertreterrecht, durchaus sachgerecht, Gber den von der

Richtlinie geregelten Rahmen hinaus.

3.2 Maéklerrecht

Aufgrund der EWR-rechtlich vorgesehenen Trennung der Versicherungstétigkeit
in Versicherungsvertreter und Versicherungsmékler sollte auch der Maklervertrag
zur Verfigung gestellt werden. Positivrechtliche Regeln fehlen nicht nur zum
Handelsvertreterrecht, sondern auch zum Méaklerrecht. Es existieren einzig Be-
stimmungen zum sog. Handelsmékler, einem 6ffentlich bestellten Handel smittler
(Art. 66 ff. ADHGB). Angesichts der bisherigen Praxis des OGH, insbesondere
seiner Ablehnung der richterlichen Luckenfullung (vgl. LES 1994, 12 ff. hin-



sichtlich der Handelsvertreter), ist es notwendig, eine positivrechtliche Norm auch
zur Regelung des M&klervertrages ins ADHGB einzufiigen. Vorliegend wurde
dies durch das Einfligen eines Art. 85 erreicht, ohne die Bestimmungen des Han-
delsmaklers als solche abzuandern. Es sind natiirlich auch weitergehende Ande-
rungen denkbar, doch war hier das Ziel, mit moglichst wenig legistischem Auf-
wand den Zweck - die Umsetzung europarechtlicher Vorgaben sowie das Zurver-
figungstellen eines Vertragstypus unter Verwendung bestehenden liechtensteini-
schen Rechts - zu erreichen. Eine umfassendere Regelung scheint derzeit verfriht;
ihr misste eine grundsitzliche Uberarbeitung des liechtensteinischen Handels-
bzw. Schuldrechts in dogmatischer wie kodifikatorischer Hinsicht vorangehen.
Als Regelung wurde deshalb eine einzige Bestimmung verfasst, welche die sinn-
gemasse Anwendung des vorhandenen liechtensteinischen Rechtsbestandes vor-
schreibt und bestimmte typengemasse Anweisungen enthalt. Erganzt wird sie

durch die EWR-rechtlich bedingte Sonderbestimmung fur Versicherungsmakler.

4. VERNEHMLASSUNG

4.1 Eingegangene Stellungnahmen

Zum Gesetzesentwurf der Regierung Uber die Abanderung des Allgemeinen Deut-
schen Handelsgesetzbuches ist ein Vernehmlassungsverfahren durchgefihrt wor-
den. Es gingen Stellungnahmen von der Stabsstelle EWR der Regierung, dem
Amt fur Volkswirtschaft, Fachbereich Versicherungsaufsicht, der Liechtensteini-
schen Rechtsanwaltskammer, der Liechtensteinischen Treuhandervereinigung,
dem Liechtensteinischen Bankenverband, der Gewerbe- und Wirtschaftskammer,
der Liechtensteinischen Industrie- und Handelskammer sowie des Liechtensteini-
schen Arbeitnehmerverbandes (LANV) ein. Das F.L. Landgericht verzichtete auf
eine Stellungnahme.



4.2 Ergebnisder Vernehmlassung

Die Einfuhrung des Handel svertreterrechts sowie die (Neu-) Regelung des Mak-
lervertrages in der Form einer Abanderung des ADHGB wurde begrusst. Ebenso
wurde die Wahl des deutschen Handelsvertreterrechts als Rezeptionsgrundliage
durchwegs positiv aufgenommen. Auf in der Vernehmlassung vorgebrachte De-

tailkritik wird im néchsten Abschnitt engegangen.

5. ERLAUTERUNGEN UNTER BERUCKSICHTIGUNG DER VER-
NEHMLASSUNG

Allgemeine Bemerkungen

Im Lichte der in der Vernehmlassung eingegangenen Stellungnahmen vor allem
seitens der Liechtensteinischen Treuhandervereinigung wie auch des Liechten-
steinischen Bankenverbandes, mit Fragen betreffend die Einordnung der Vorlage
in das ADHGB, rechtfertigt es sich, kurz das System des liechtensteinischen Han-
delsrechts zu erlautern. Das ADHGB ist ein gesamtdeutscher Kodifikationsent-
wurf aus dem Jahre 1861, welchen das Furstentum Liechtenstein im Jahre 1865,
wie andere Mitgliedstaaten des Deutschen Bundes, autonom, also nicht etwa von
Osterreich rezipiert, zum Gesetz erhob. Im Gegensatz zum heutigen deutschen
und seit 1938 auch in Osterreich geltenden HGB von 1897 ist es von einer
wesentlich weniger rigiden Unterscheidung von Kaufleuten und Nichtkaufleuten
geprégt. Durch die Einfuhrung des PGR im Jahre 1926 entfernte sich das ADHGB
noch einen Schritt weiter vom System eines Sonderrechts fur Kaufleute, hin zu
einem Einheitsschuldrecht dhnlich dem schweizerischen OR und in der Tendenz
moderner internationaler Rechtsentwicklung.
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Obwohl vom ADHGB seit der Einfihrung des PGR nur noch Fragmente in Gel-
tung stehen, hat es seine Bedeutung keineswegs verloren. Ganz im Gegenteil stellt
es z.B. mit dem Kommissionsrecht dem heute in Liechtenstein vorherrschenden

Finanzdienstleistungsgewerbe eine ausserst wichtige Rechtsgrundlage zur Verfu-

gung.

Die Vorlage beschrankt sich auf die Umsetzung der einschlégigen europaischen
Vorgaben, ohne eine vielleicht wiinschenswerte, aber aufwendigere Totalrevision
des Handelsrechts und damit verbunden wohl des Schuldrechts durchzufihren.
Aus diesem Grund wird auch die Systematik des verbliebenen Gesetzes oder des-
sen Titel nicht abgeéndert. Letzteres war in der Vernehmlassung vom Banken-
verband vorgeschlagen worden. Die Bezeichnung "ADHGB” steht eben fir dieses
Gesetzbuch, wahrend der vorgeschlagenen Titel “HGB” gemeinhin fir das
deutsch-Osterreichische HGB von 1897/1938 steht.

In den Absatzmittlervertragen (Handelsvertretervertrag, Maklervertrag,
Kommissionsertrag) werden in Osterreich und in der Schweiz tiberwiegend Son-
derformen des Auftrags gesehen, weshalb die Gerichtspraxis erganzend auf die 88
1002 ABGB ff. zuruckgreift. Well diesbezlglich in der Vernehmlassung Unklar-
heit zu herrschen schien, sei hier zudem nochmals ausdriicklich darauf hingewie-
sen, dass der Abschluss eines Handelsvertretervertrages kein Arbeitsverhdtnis
darstellt.

Die Vorlage beruht im wesentlichen auf einer Anlehnung an das deutsche HGB,
weil sich dessen richtlinienvertragliche Bestimmungen ohne weiteres in das
ADHGB integrieren lassen. Folgende Uberlegungen waren hinsichtlich des beilie-
genden Entwurfes wegleitend: Anderungen wurden an der Rezeptionsvorlage nur
da vorgenommen, wo sie sich aus begrifflichen Grinden ("Retentionsrecht”, Art.

98) oder solche der Kohdrenz der Rechtsordnung ("Kindigung des Vertrages',



11

Art. 99) aufdréngten. Ebenso wurden bei den Bestimmungen zum Versicherungs-
vertreter die Analogien zum Sparkassenvertreter weggelassen, weil diese Berufs-
form in Liechtenstein keine Bedeutung hat. Die in der Vernehmlassungsvorlage
als diskutabel bezeichneten Bestimmungen in Art. 107 ("Mindestarbeitsbedingun-
gen" durch Verordnungskompetenz) sowie die Mdglichkeit, gemass Art. 109 die
vorliegenden oft zwingenden Bestimmungen auf Schiffahrtsvertreter nicht anwen-
den zu muissen, wurden im Rahmen der Vernehmlassung wohlwollend aufge-
nommen und werden deshab beibehaten. Auch wenn Schiffahrtsvertreter im
Binnenland Liechtenstein zundchst exotisch erscheinen, kann diese Tatigkeit
alerdings im Rahmen der Treuhandpraxis auch in Liechtenstein durchaus vor-
kommen. Wegen ihres besonderen Charakters rechtfertigt sich die generelle Aus-

nahmemoglichkeit.

Entsprechend der von der Regierung bel der Rezeption auch anderer Gesetze ver-
folgten Vorgehensweise, im Interesse der Rechtsanwendung mdglichst wenig
vom rezipierten Text abzuweichen, wurden rein grammatikalische oder
asthetische Abanderungen nicht vorgenommen. Dies gilt auch hinsichtlich der
entsprechenden in der Vernehmlassung vorgebrachten Abanderungsvorschléage.
Insbesondere wurde nachstehend auch auf eine zusétzliche Aufzéhlung der
zwingenden Bestimmungen verzichtet. Im Gegensatz zu dieser Vorlage, wo die
Art der Abdingbarkeit — wie in der Rezeptionsvorlage - jewells im
Zusammenhang der Norm geregelt wurde, finden sich im Arbeitsvertragsrecht bel
den entsprechenden Artikeln keine eindeutigen Bestimmungen zur zwingenden
Natur einer Regelung. Auch die nebst dem ADHGB auch im deutschen BGB und
im OR noch dbliche, etwas atertimliche Bezeichnung “Makler” wurde im Sinne

eines begrifflichen Gleichlaufs beibehal ten.
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Art. 49

In diesem Artikel, dessen Abadnderung in der Vernehmlassung noch
vorgeschlagen worden war, geht es um die algemeine Regelung der
Abschlussvollmachten, welche geméass dHGB auch fir den Handelsvertreter von
Bedeutung sind. Die bisherige Regelung von Art. 49 hdt den
Handlungsbevollméchtigten auswarts fir erméchtigt, den Kaufpreis aus den von
ihm abgeschlossenen Verkaufen einzuziehen oder Zahlungsfristen zu bewilligen.
Dies trifft auf den Handelsvertreter nicht zu: Der Umfang seiner Vollmacht ergibt

sich in der Rezeptionsvorlage aus 8 55 Abs. 2 - 4 sowie § 91 dHGB.

Im Zusammenhang mit der Ubergangsbestimmung bemangelt die Liechtensteini-
sche Rechtsanwaltskammer, dass Art. 49 rickwirkend zu einer Schlechterstellung
der Handlungsbevollméchtigten fihre. Die Ubergangsbestimmung ist im Lichte
der vorgebrachten Kritik neu zu formulieren (siehe Bemerkungen zur Ubergangs-
bestimmung am Schluss). Was die Bestimmung dieses Artikels anbelangt, so ist
hierzu folgendes zu sagen: Richtigerweise sind die Bestimmungen fir Handlungs-
bevollméchtigte von jenen fir Handelsvertreter zu unterscheiden, da ihre Voll-
machten, entsprechend ihrer unterschiedlichen Tatigkeit, verschieden ausgestaltet
sein mussen. Die Doppelspurigkeit des deutschen Rechts hinsichtlich der Voll-
machten, je nach dem, ob der Vertragspartner des Handelsvertreters Kaufmann
ist oder nicht, erdibrigt sich allerdings im liechtensteinischen Recht. Aus diesem
Grunde soll die bisherige Fassung von Art. 49 unverandert bestehen bleiben.

Im Rahmen der Vernehmlassung hatte zudem das Amt fur Volkswirtschaft, Fach-
bereich Versicherungsaufsicht, auf die besonderen Bestimmungen zur Vollmacht
des Versicherungsvertreters in den nationalen Kodifikationen (Art. 34 chVVG; 8
43 bis 48 dVVG; § 43 ff. 6VersVG) hingewiesen. Erwahnt wird zudem die Tatsa-
che, dass eine entsprechende Regelung in der Vernehmlassungsvorlage zum
(neuen) Versicherungsvertragsgesetz (VersvVG) mit einem Verweis auf das allge-
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meine Auftragsrecht nach 8 1002 ABGB fehle. Dennoch wird derzeit aus folgen-
den Grinden auf eine entsprechende Regelung im ADHGB verzichtet: Zum ersten
ist die den oben erwahnten deutschen und Osterreichischen Normen entspre-
chende Bestimmung von Art. 34 chVVG in Liechtenstein nach wie vor geltendes
Recht. Zum zweiten ist die Gesetzgebung hinsichtlich eines neuen VersVG noch
nicht so weit fortgeschritten, dass Gber eine Aufnahme der entsprechenden Rege-
lung bzw. auf einen Verzicht darauf etwas naheres gesagt werden konnte.
Schliesslich sind die allgemeinen Vollmachtsbestimmungen dispositiver Natur. Es
kann von ihnen, wie dies gerade im Versicherungsgeschaft branchenbedingt re-
gelmassig der Fall ist, durch Vertrag abgewichen werden.

Art. 85

Dieim siebten Titel des ADHGB geregelten Handelsméakler und Sensale sind der-
zeit amtlich bestellte Vermittler. Diese haben heute keine Bedeutung mehr. Im
Vordergrund des heutigen Wirtschaftslebens stehen die nicht amtlich bestellten
Makler, wie Versicherungsmékler, Immobilienmékler usw., welche den Auftrag
erhalten, gegen eine Vergitung Gelegenheit zum Abschluss eines V ertrages nach-
zuweisen oder den Abschluss eines Vertrages zu vermitteln. Auf diese sind die

bestehenden Bestimmungen dieses Titels sinngeméss anwendbar.

Im Gegensatz etwa zum deutschen oder dsterreichischen Handelsrecht, stellt das
liechtensteinische ADHGB fir die Qualifikation als Handel sgeschéft, ahnlich dem
schweizerischen Handelsrecht, nicht auf den Kaufmannsbegriff ab. Vielmehr
kommt es darauf an, ob Geschéfte gewerbsmassig betrieben werden oder nicht.
Demzufolge kann ein Vertragstyp beispielsweise hinsichtlich der Vertragsfolgen
(z.B. Verzugszinsen) je nachdem eben birgerlichen oder handelsrechtlichen Be-
stimmungen unterstehen. Fir das M&klerrecht bedeutet dies, dass eine posi-
tivrechtliche Scheidung in Handels- und Zivilmakler entfélt. Die Definition des
Maéaklersin Abs. 1 entspricht deshalb jener von Art. 412 OR.
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Die Unterscheidung zwischen gelegentlichen Maklergeschéaften und gewerbs-
massig ausgefthrten findet sich im Grundsatz bereits in Art. 272 Abs. 1 Ziff. 4
ADHGB. Das Rechtsschutzinteresse rechtfertigt beispielsweise die Verpflichtung
gewerbsmassig téatiger Makler zur verschéarften Rechnungslegung gemass Art. 70,
71 Abs. 1, 72 - 74 sowie 76 - 80 ADHGB. Diese Bestimmungen finden sich Ubri-
gens auch im deutschen und osterreichischen Recht. Sie entbinden allerdings auch
nicht gewerbsmassig tétige Makler keinesfalls von einer alenfalls sonst bestehen-
den schuld- oder gesellschaftsrechtlichen Rechnungslegungspflicht.

Die Bestimmungen von Art. 69 Ziff. 1 - 4, 6 Satz 2 sowie die Art. 71 Abs. 2 und
75 sollen, weil nicht mehr zeitgemé&ss und auf den (nicht amtlichen) Makler nicht

passend, nicht anwendbar sein.

Sodann ist es unbillig, dass der M&kler seine Aufwendungen, selbst wenn seine
Bemuhungen nicht zum Abschluss eines Vertrags fuhrten, grundsétzlich nicht in
Rechnung stellen kann (Art. 82 Abs. 2 ADHGB). Entsprechend den heute auch in
den Nachbarstaaten Ublichen Regeln, soll dies nunmehr mdoglich sein, wenn es

vertraglich vereinbart wurde. Die Bestimmung entspricht Art. 413 Abs. 3 OR.

Ist der M&kler in einer Weise, die dem Vertrage widerspricht, fir den anderen t&
tig gewesen, oder hat er sich in einem Falle, wo es gegen Treu und Glauben geht,
auch von diesem Lohn versprechen lassen (z.B. wenn eine Doppelvertretung un-
zuléssig war), so kann er weder den vereinbarten Lohn noch Ersatz fur Aufwen-
dungen beanspruchen. Diese Verwirkungsbestimmung entspricht Art. 415 OR. Es
handelt sich hier um eine Prézisierung des allgemeinen Grundsatzes von Art. 2

SR, der zum Handeln nach Treu und Glauben verpflichtet.
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Art. 86

Das Amt fur Volkswirtschaft, Fachbereich Versicherungsaufsicht, weist zu Recht
darauf hin, dass die in Art. 3 erster Spiegelstrich der Empfehlung 92/48/EWG
enthaltene Offenlegungspflicht der Versicherungsmékler hinsichtlich ihrer recht-
lichen und/oder wirtschaftlichen Bindungen aufzunehmen sei. Dementsprechend
wurde ein neuer Artikel eingefugt, der sich am Text der genannten Empfehlung
orientiert.

Art. 87

Diese Bestimmung enthét die Definition des Handel svertreters sowie die Abgren-
zung zum Arbeitnehmer. Letzterer untersteht diesem Vertragstypus nicht. Die
Formulierung, in Abs. 3, wonach der Unternehmer auch Handelsvertreter sein

kann, weist darauf hin, dass auch Untervertretung zulassig ist.

Das Amt fUr Volkswirtschaft, Fachbereich Versicherungsaufsicht stellt die Frage,
warum der “Unternehmer” doppelt aufgefihrt worden sei. Bei dem in der
Klammer aufgefiihrten Unternehmer handelt es sich, entsprechend der Rezepti-
onsvorlage, darum festzulegen, wer im Handelsvertreterverhaltnis “ Unterneh-
mer” ist, wenn auch der Handelsvertreter Unternehmer im wirtschaftlichen Snn
ist.

Der Liechtensteinische Bankenverband beméngelt, dass die Vorlage weiter geht
als die Richtlinie, welche sich grundsatzlich nur auf die Vermittlung von Waren
beziehe. Dem ist entgegenzuhalten, dass neben der Verpflichtung zur Umsetzung
der Richtlinie auch das innerstaatliche Recht dieses Vertragstypus bedarf. Dabel
ware es angesichts der schwergewichtigen Ausrichtung der liechtensteinischen
Wirtschaft auf die Finanzdienstleistungsbranche unbillig, nur Warenvertrage zu
regeln. Sdmtlichen Nachbarrechtsordnungen ist eine entsprechende Beschran-
kung fremd. Der Bankenverband furchtet vor allem um die Unterstellung unab-
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hangiger Vermogensverwalter unter den Handelsvertretervertrag. Zunachst ist
fraglich, ob dies Uberhaupt zutrifft: reine Kapitalanlageberatung fallt beispiels-
weise nach der deutschen Lehre und Praxis zu § 84 dHGB nicht unter diesen Ver-
tragstypus. Es kommt also wesentlich auf die Ausgestaltung des Vertrags an. Geht
man Uberdies davon aus, dass solche Geschaftsvermittler Uberwiegend im Aus-
land tétig sind, so stellt sich u.U. die Anwendbarkeit liechtensteinischen Rechts
ohnehin nicht.

Art. 88
Nach diesem Artikel hat der Handelsvertreter einen unabdingbaren Anspruch auf
die Aushandigung einer Urkunde Uber die Vertragsbedingungen.

Hinsichtlich des vom LANV vorgebrachten Antrags, den Begriff “ Vertragsur-
kunde” zu ersetzen, well er nicht mehr zeitgemass sel, wird auf das in den allge-
meinen Bemerkungen Ausgefihrte verwiesen.

Art. 89
Diese Bestimmung enthalt die Pflichten des Handelsvertreters, insbesondere die

Wahrung der Interessen des Unternehmers und die Férderung des Absatzes.

Art. 90

Diese Bestimmung enthdlt die Pflichten des Unternehmers, insbesondere zur In-
formation des Handelsvertreters. Dazu gehdrt z.B. die Aushandigung von Kun-
denlisten sowie samtliche Informationen, die fir die Tétigkeit des Handel svertre-

ters fur den Unternehmer forderlich sind.
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Art. 91

Steht der Handelsvertreter fur die Erfillung einer Verbindlichkeit aus einem Ge-
schaft ein, so hat er dafuir Anspruch auf eine sog. Delkredereprovision. Die Uber-
nahme einer solchen Verpflichtung ist an die Schriftform gebunden und nur fur
bestimmte Geschéfte, also nicht das ganze Vertragsverhdtnis, zul&ssig.

Art. 92

In Art. 92 werden die Umsténde geregelt, die zum Provisionsanspruch fihren.

Das Amt fUr Volkswirtschaft, Fachbereich Versicherungsaufsicht stellt die Frage,
was unter dem “ Bezirk” zu verstehen sei. Es handelt sich dabel um den auch in
der Richtlinie verwendeten Begriff fir das vertraglich vereinbarte geographisch
abgegrenzte Tatigkeitsgebiet des Handelsvertreters.

Der LANV schlagt vor, ein Fixum bzw. einen Grundlohn einzufihren um den
“ Arbeitnehmern” zu ermdglichen, ihre Grundbedurfnisse zu befriedigen und de-
ren Motivation zu heben. Es sel hier nochmals darauf hingewiesen, dass es sich
vorliegend nicht um einen Arbeitsvertrag handelt, weshalb auch die spezfisch ar-
beitsrechtlichen Schutzpflichten entfallen. Es ist auch zu bedenken, dass der Han-
delsvertreter des oftern eine juristische Person ist. Diesfalls einen sozial motivier-
ten Grundlohn zu garantieren ware unbillig. Die vom LANV angesprochenen Re-
gelungen finden sich aber beim Handelsreisendenvertrag in § 1173 Art. 78 bis 90
ABGB. Im ubrigen ist in dieser Vorlage in Art. 107 Abs. 1 die Moglichkeit vorge-

sehen, Schutzmassnahmen zu erlassen.
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Art. 93

Gegenstand dieses Artikels sind der Zeitpunkt und die Umstande, von welchen an
der Provisionsanspruch geltend gemacht werden kann. Ebenso wird bestimmt, un-
ter welchen Umsténden der Handelsvertreter die Provision ggf. zurlickzahlen

Mmuss.

Zu der vom LANV vorgeschlagenen Sreichung und Ersatz durch ein Fixum aus
welchem sich der Vorschuss bezahlen 1&sst, wurde schon zur vorstehenden Be-
stimmung ausgefihrt.

Art. 94

Um Streitigkeiten Uber die Hohe der Provision moglichst zu vermeiden, wird de-
ren Berechnungsart vorgegeben. Allerdings sind diese Bestimmungen vertraglich
abanderbar. Als Ublicher Satz ist der branchenspezifische Satz, ggof. in der Form

von Tarifen, Usancen oder Handel sbrauch anzusehen.

Art. 95
In Art. 94 sind die Abrechnungspflicht des Unternehmers im Hinblick auf den
Provisionsanspruch des Handelsvertreters sowie die diesbeziiglichen Informati-

onspflichten geregelt.

Art. 96
Dieser Artikel regelt den Aufwandersatz. Es wird hierbei darauf abgestellt, ob
eine derartige Entschadigung handelstiblich ist.

Art. 97

Um einen Gleichlauf mit den auf Dienstnehmer fir deren Entgelt anwendbaren
Verjahrungsvorschriften des ABGB (8 1486 Ziff. 5) zu erreichen, wurde die Ver-
jahrungsfrist gegentiber der Rezeptionsvorlage auf funf Jahre angehoben. Die
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Gleichbehandlung von Dienstnehmern und Handelsvertretern hinsichtlich der
Verjahrungsfrist fur ihre Entgelt- bzw. Provisionsanspriiche findet sich z.B. auch
im Osterreichischen Recht (vgl. § 1486 Z. 5 6ABGB und § 18 6HVG). Eine unter-
schiedliche Verjdhrungsfrist ist wegen des gleichartigen Charakters des

Anspruchs nicht zu rechtfertigen.

Art. 98
Der Handelsvertreter hat ein Retentionsrecht an Unterlagen nur zur Sicherung der

Zahlung falliger Provisionsanspriiche bzw. fur Aufwendungsersatz.

Art. 99

Die Kiundigungsfristen wurden, anders als in der Rezeptionsvorlage, aber in
Ubereinstimmung mit der Richtlinie 86/653/EWG , auf das Mass der Kiindi-
gungsvorschriften beim Arbeitsvertrag zurtickgenommen, um den Handelsvertre-

ter nicht Arbeitnehmern gegenlber zu privilegieren.

Art. 100
Auch bel diesem Vertragstypus ist eine fristlose Kiindigung méglich. Ein Verhal-
ten, welches dazu fihrte, kann gegebenenfalls Schadenersatzfolgen nach sich zie-

hen.

Der LANV beantragt die Verpflichtung des Unternehmers einzufiihren, dem Han-
delsvertreter (“ Arbeitnehmer”) eine “ Schlussabrechnung mit Ferienanteil, Uber-
zeit, Provisionsanteil usw. auszuhandigen” . Dass es sich vorliegend nicht um ein
Arbeitsverhaltnis handelt, wurde bereits erwahnt. Allerdings hat der Handelsver-
treter gemass Art. 95 Anspruch auf Auskunft und Abrechnung seine Provision be-
treffend.
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Art. 101

Der Handel svertreter hat einen Ausgleichsanspruch. Es handelt sich dabei um das
eigentliche Kernstiick des Handelsvertreterrechts. Damit sollen vor der Beendi-
gung des Vertrags erbrachte Leistungen des Handelsvertreters nach der Beendi-
gung des Vertrags entgolten werden. Unter diesen Leistungen ist nicht nur seine
eigentliche Téatigkeit (Vermittlung und ggf. Abschluss) zu verstehen. Meist hat der
Handelsvertreter durch seine Téatigkeit bei den Kunden u.U. einen sog. Goodwill
geschaffen, der nach Auflésung des Vertrags alein dem Unternehmer zugute-
kommt. Dazu gehort auch die Erarbeitung eines Kundenstammes durch den Han-
delsvertreter, welchen der Unternehmer nach Auflésung des Vertragsverhaltnisses

alein nutzen kann.

Art. 102

Das Geschéftsgeheimnis ist auch vom Handelsvertreter einzuhalten. Im Gegensatz
zur Rezeptionsvorlage wurde der Vorbehalt des deutschen Rechts "soweit dies
nach den gesamten Umstdnden der Berufsauffassung eines ordentlichen Kauf-
mannes widersprechen wirde" gestrichen, da dies die strengeren Anforderungen

an das Betriebsgeheimnis nach liechtensteinischem Recht aufwei chen wirde.

Art. 103

Konkurrenzverbote (Wettbewerbsabreden) kommen in der Praxis haufig vor.
Allerdings sind solche vertraglichen Bindungen nur mehr beschrankt maoglich.
Diese Bestimmung dient deshalb einerseits dazu, den Handelsvertreter nach Ver-
tragsaufl6sung nicht Gberméssig zu binden. Andererseits entspricht sie der gegen-
wartigen Tendenz zu einem erleichterten und flexibleren Zugang zum Arbeits-

markt.
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Der LANV schlagt vor, die zweijahrige durch eine einjahrige Frist zu ersetzen.
Vorliegend handelt es sich um eine Interessenabwagung zwischen den Interessen
des Handelsvertreters, seine wahrend der Vertragszeit gewonnenen Kontakte und
Erfahrungen mdglichst rasch nach Vertragsauflésung anderweitig nutzen zu
konnen. Umgekehrt mochte der Unternehmer eine Konkurrenzierung unter
Nutzung des im Vertragsverhaltnis mit ihm erworbenen Wissens v.a. hinsichtlich
seiner Kundschaft vermeiden. Die hier vorgeschlagene deutsche Ldsung ent-
spricht jener in der Schweiz und ist richtlinienkonform. Osterreich verbietet der-
artige Abreden im Snne eines verstarkten Sozial schutzes ganzlich. Nach Ansicht
der Regierung ist aber der Handelsvertreter dadurch gentigend abgesichert, dass
er zum einen fur ein allfalliges Konkurrenzverbot zu entschadigen ist und dass
zum andern von dieser Bestimmung zu seinen Ungunsten nicht abgewichen wer-
den darf.

Aufgrund der inzwischen erfolgten Novellierung des deutschen Handelsrechts
wurde auch diese Bestimmung geringfligig geandert, was zu einer Gleichbehand-
lung der beiden Parteien im Falle einer fristlosen Kiindigung wegen schuldhaften
Verhaltens der Gegenseite fuhrt:

Satz zwei von Abs. 2 (“Kindigt der Unternehmer das Vertragsverhéltnis aus
wichtigem Grund wegen schuldhaften Verhaltens des Handelsvertreters, so hat
dieser keinen Anspruch auf Entschadigung") war deshalb zu streichen und in Abs.
3 die Formulierung “ Kundigt der Handelsvertreter das Vertragsverhaltnis aus
wichtigem Grund wegen schuldhaften Verhaltens des Unternehmers, so kann er
sich durch schriftliche Erklarung binnen einem Monat nach der Kiindigung von
der Wettbewerbsabrede lossagen.” durch folgende neue Formulierung zu er-
setzen: " Kindigt ein Teil das Vertragsverhaltnis aus wichtigem Grund wegen
schuldhaften Verhaltens des anderen Tells, so kann er sich durch schriftliche Er-
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klarung binnen einem Monat nach der Kindigung von der Wettbewerbsabrede
lossagen.” .

Art. 104

Dieser Artikel Uber die Vollmachten des Handel svertreters ist das Gegenstiick zu
jenen des Handlungsbevollméchtigten gemass Art. 49 ADHGB. Entsprechend
seiner vom Handlungsbevollméchtigten verschiedenen Funktion, hat er gegentiber

diesem eine eingeschrankte V ollmacht.

Art. 105
Art. 105 behandelt einen spezifischen Fall der Geschéftsfiihrung ohne Auftrag. Es
handelt sich darum das Vertrauen im Handel (aber nicht beschrénkt auf diesen) zu

schitzen.

Art. 106
Dieser Artikel enthélt die besonderen Vorschriften fir Versicherungsvertreter.
Aufgrund des spezifischen Tétigkeitsbereiches rechtfertigen sich differenzierende

L 6sungen.

Das Ant fur Volkswirtschaft, Fachbereich Versicherungsaufsicht bemerkt in sei-
ner Stellungnahme, dass geméass Art. 2 Abs. 1 Bst. b der Richtlinie 77/92/EWG die
Tatigkeit des Versicherungsvertreters auch die Mitwirkung bei der Verwaltung
und Erfullung der Versicherungsvertrage, insbesondere im Schadensfall umfasse.
Dem kann die Regierung nicht folgen. Gemass Art. 2 Abs. 1 Bst. b der genannten
Richtlinie, welche sich mit den (6ffentlich-rechtlichen) Massnahmen zur
Erleichterung der tatsachlichen Ausibung der Niederlassungsfreiheit und des
freien Dienstleistungsverkehrs etc. befasst, gelten deren Bestimmungen (u.a.) fir
“ die Berufstatigkeit von Personen, die auf Grund eines oder mehrerer Vertrage
oder von Vollmachten damit betraut sind, im Namen und fur Rechnung oder nur fur
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Rechnung eines oder mehrerer Versicherungsunternehmen Versicherungsvertrage
anzubieten, vorzuschlagen und vorzubereiten oder abzuschliessen oder bel deren
Verwaltung und Erfullung, insbesondere im Schadensfall mitzuwirken.” . Damit ist
aber keineswegs gesagt, dass diese Tatigkeiten vom Versicherungsvertreter aus-
zuliben sind. Vielmehr ist der Versicherungsvertreter gemass Art. 2 Abs. 2 Bst. b
von der Richtlinie ausdrtcklich miterfasst; darUber hinaus aber auch ggf. weiter-
gehende Tatigkeiten gemass Art. 2 Abs. 1 Bst. b der Richtlinie. Es liegt deshalb,
aber auch unter Hinweis auf die erst im Entwurfsstadium befindliche Vorlage zu
einem VersVG, nach Ansicht der Regierung kein Bedarf flr eine weitergehende
Regelung der Tatigkeit des Versicherungsvertreters in diesem Zusammenhang
vor.

Art. 107

Bel ganz bestimmten Konstellationen von Vertragsbindungen des Handelsvertre-
ters kann dieser (und dessen Familie) pl6tzlich ohne gentigendes Einkommen da-
stehen. Weiters soll in Krisenzeiten nicht die Notlage von Handelsvertretern aus-
genutzt werden kdnnen, da erganzende L eistungen zur Existenzsicherung den So-
zialhaushalt des Landes belasten. Fir solche Notféle soll der Regierung die Gele-
genheit gegeben werden, mittels Verordnung Untergrenzen der Entschadigung
festzusetzen.

Art. 108
Ist ein Handelsvertreter nach der Verkehrsauffassung im Nebenberuf tétig, recht-
fertigt es sich, auf die zur Existenzsicherung notwendigen Vorschriften zu ver-

Zichten.

Der LANV ersucht in seiner Sellungnahme um Erléauterung des Begriffs
“Verkehrsauffassung” . Zur Beurteilung der Frage, ob jemand im Nebenberuf ta-
tig ist, wird auf die Auffassung der Verkehrskreise, also der in der jeweiligen Be-
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rufssparte Tatigen, abgestellt (Beispiele: Teilzeitbeamter, der auch Versiche-
rungsvertrage vermittelt; Student, der Zeitungsabonnemente vermittelt etc.). Diese
Verkehrsauffassung ist im Sreitfall vom Richter zu ermitteln.

Art. 109

Die Vertragsparteien sind ebenfalls freier, wenn sich das Vertragsverhaltnis nicht
auf auf das Gebiet des EWR oder der Schweiz bezieht oder wenn es sich um die
Tatigkeit des Schiffahrtsvertreters handelt.

Art. 275

Gemass dieser Bestimmung sind Vertrége Uber unbewegliche Sachen - entspre-
chend der Handel srechtsdogmatik vor 140 Jahren - keine Handel sgeschéfte. Dies
entspricht in keiner Hinsicht mehr heutigen Vorstellungen. In keinem unserer
Nachbarlander findet sich (mehr) eine solche Vorschrift. Behielte man diese Be-
stimmung bel, so kénnten die handel srechtlichen V ertragsbestimmungen z.B. auf

Immobilienmakler grundsétzlich nicht angewandt werden.

Uber gangsbestimmung

Hierzu ist zu bemerken, dass das neue Gesetz von seinem Inkrafttreten an auch
auf bestehende Vertrdge anwendbar sein soll. D.h., dass zwingenden
Bestimmungen widersprechende Vertragsbedingungen nicht mehr durchgesetzt

werden koénnen.

Die Liechtensteinische Rechtsanwaltskammer wendet sich in ihrer Stellungnahme
gegen die Anwendbarkeit des neuen Rechts auf bestehende Vertrage nach dessen
Inkrafttreten und sieht darin, gestiitzt auf Art. 7 Abs. 1 EMRK, Art. 33 LV sowie 8§
5 ABGB, eine unzulassige Rickwirkung.
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Was die Vollmachtenregelung nach Art. 49 angeht, so wurde den diesbeziiglichen
Bedenken bereits dort durch die sachliche Trennung der Vollmachten von Hand-
lungsbevollmachtigten (Art. 49) und Handelsvertretern (Art. 104) Rechnung ge-
tragen.

Zur Anpassung der Handelsvertretervertrage ist aber folgendes zu sagen: Die
Richtlinie 86/653/EWG verlangt in Art. 22 Abs. 1, dass ihre Bestimmungen durch
die Mitgliedstaaten auf neue Vertrage ab dem 1. Januar 1990 anzuwenden sind.
Auf laufende Vertrage sind die einschlagigen Bestimmungen spatestens seit dem
1. Januar 1994 (fur Liechtenstein also seit dem 1. Mai 1995) anzuwenden. Se gab
somit den Mitgliedstaaten Gelegenheit, fur bestehende Vertrage Fristen zur An-
passung vorzusehen, verlangte nach dem genannten Datum aber eine gleich-
massige Anwendung der Richtlinienbestimmungen auf alle Vertréage.

Es kann ja auch nicht sein, dass die Harmonisierung nur neue Vertréage erfasst
und eine Vielzahl bestehender Vertrage mit dem Argument, es handle sich umeine
Rickwirkung, dem Regel ungszweck entzogen werden. Dabel ist festzuhalten, dass
es sich keineswegs um eine Rickwirkung handelt, da die neuen Bestimmungen le-
diglich Wirkungen in die Zukunft entfalten. Uberdies wirkt es befremdlich, wenn
fehlender Rechtsschutz fir Handelsvertreter unter dem Titel “ehemalige Be-
gunstigungen” zum guten Recht der Unternehmer, quas als “ wohlerworbenes
Recht” , gehtren sollen.

Weiters sei darauf hingewiesen, dass es den Vertragsparteien ja freisteht, ihre
Vertrage hinsichtlich des neuen Rechts zu modifizieren oder aufzulGsen. Zu die-
sem Zweck wird ihnen eine Ubergangsfrist von einem Jahr nach Inkrafttreten der
neuen Bestimmungen zur Anpassung der Vertrage eingeraumt.
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Schliesslich sollen hangige Verfahren nach bisherigem Recht durchgefiihrt wer-
den. Bestehende Vertrage werden bis zum Ablaufen der Anpassungsfrist ebenfalls
nach altem Recht beurteilt.

6. VERFASSUNGSMASSIGKEIT

Verfassungsméssige Bedenken bestehen keine. Die Vorlage ist insbesondere
EWR-konform; sie bietet auch unter dem Zollvertrag mit der Schweiz keinerlei

Probleme.

7. PERSONELLE UND FINANZIELLE AUSWIRKUNGEN

Durch das Inkrafttreten des abgednderten ADHGB ergeben sich keinerlel Auswir-
kungen in finanzieller als auch personeller Hinsicht.
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[1. ANTRAG DER REGIERUNG

Aufgrund der vorstehenden Ausfihrungen unterbreitet die Regierung dem Land-
tag den

Antrag,

der Hohe Landtag wolle den beiliegenden Bericht zur Kenntnis nehmen.

Genehmigen Sie, sehr geehrter Herr Landtagsprasident, sehr geehrte Damen und
Herren Abgeordnete, den Ausdruck der vorzlglichen Hochachtung.

REGIERUNG DES
FURSTENTUMSLIECHTENSTEIN






1. REGIERUNGSVORLAGE

Gesetz

vom ...

Uber die Abanderung des Allgemeinen deutschen
Handelsgesetzbuches

Dem nachstehenden vom Landtag gefassten Beschluss erteile Ich Meine

Zustimmung:

Das Allgemeine deutsche Handelsgesetzbuch vom 16. Mérz 1861, in Kraft
gesetzt durch das Gesetz vom 16. September 1865 betreffend die Einfuhrung des
Allgemeinen deutschen Handel sgesetzbuches im Firstentum Liechtenstein, LGBI.
1865 Nr. 10, und publiziert mit Kundmachung vom 21 Oktober 1997, LGBI. 1997
Nr. 193, wird wie folgt abgeéndert:

Art. 85
Nicht amtlich bestellte Mé&kler

1) Auf nicht amtlich bestellte Makler, welche den Auftrag erhalten, gegen
eine Vergutung Gelegenheit zum Abschlusse eines Vertrages nachzuweisen oder
den Abschluss eines Vertrages zu vermitteln, sind die vorstehenden Bestimmun-

gen Uber die Handelsméakler sinngeméass anwendbar.



2) Die Bestimmungen von Art. 69 Ziff. 1 bis4 und 6 Satz 2 sowie Art. 71
Abs. 2 und Art. 75 sind unbeschadet der algemeinen Bestimmungen Uber die
Rechnungslegung nicht anwendbar. Art. 70, Art. 71 Abs. 1, Art. 72 bis Art. 74

sowie Art. 76 bis Art. 80 sind nur auf gewerbsmassig tétige Makler anwendbar.

3) Die Fihrung des Tagebuches geméass Art. 71 kann auch in digitaler Form
erfolgen.

4) Soweit dem Makler im Vertrage fur Aufwendungen Ersatz zugesichert
ist, kann er diesen in Abweichung von Art. 82 Abs. 2 auch dann verlangen, wenn
das Geschéft nicht zustandekommt.

5) Ist der M&kler in einer Weise, die dem Vertrage widerspricht, fir den an-
deren tétig gewesen, oder hat er sich in einem Falle, wo es gegen Treu und Glau-
ben geht, auch von diesem Lohn versprechen lassen, so kann er von seinem Auf-
traggeber weder Lohn noch Ersatz fir Aufwendungen beanspruchen.

Art. 86

Besondere Bestimmungen fur Versicherungsmakler

Versicherungsmakler haben gegeniiber Personen, die sich um einen Versi-
cherungs- oder Ruickversicherungsschutz bemihen, ihre etwaigen unmittelbaren
rechtlichen oder wirtschaftlichen Bindungen an ein Versicherungsunternehmen
oder ihre Beteiligungen an solchen Unternehmen oder umgekehrt, soweit sie eine
vaollig freie Wahl des Versicherungsunternehmens beeintréchtigen konnten, offen-

Zulegen.



Uberschrift vor Art. 87:

8. Titel

Handelsvertreter

Art. 87
Begriff

1) Handelsvertreter (Agent) ist, wer as selbstandiger Gewerbetreibender
stdndig damit betraut ist, fir einen anderen Unternehmer (Unternehmer)
Geschéfte zu vermitteln oder in dessen Namen abzuschliessen. Selbstandig ist,
wer im wesentlichen frei seine Tétigkeit gestalten und seine Arbeitszeit

bestimmen kann.

2) Wer, ohne selbstandig im Sinne des Abs. 1 zu sein, stéandig damit betraut
ist, fur einen Unternehmer Geschéfte zu vermitteln oder in dessen Namen abzu-

schliessen, gilt as Arbeitnehmer.

3) Der Unternehmer kann auch ein Handel svertreter sein.

Art. 88

Vertragsurkunde

Jeder Teil kann verlangen, dass der Inhalt des Vertrages sowie spatere Ver-
einbarungen zu dem Vertrag in eine von dem anderen Teil unterzeichnete Ur-
kunde aufgenommen werden. Dieser Anspruch kann nicht ausgeschlossen

werden.



Art. 89
Pflichten des Handel svertreters

1) Der Handelsvertreter hat sich um die Vermittlung oder den Abschluss
von Geschéaften zu bemihen; er hat hierbel das Interesse des Unternehmers wahr-

zunehmen.

2) Er hat dem Unternehmer die erforderlichen Nachrichten zu geben, na-
mentlich ihm von jeder Geschéftsvermittiung und von jedem Geschéftsabschluss

unverziiglich Mitteilung zu machen.

3) Er hat seine Pflichten mit der Sorgfalt eines ordentlichen Kaufmanns
wahrzunehmen und den vom Unternehmer gegebenen angemessenen Weisungen
Folge zu leisten.

4) Von Abs. 1 und 2 abweichende V ereinbarungen sind unwirksam.

Art. 90
Pflichten des Unternehmers

1) Der Unternehmer hat dem Handelsvertreter die zur Ausiibung seiner Té-
tigkeit erforderlichen Unterlagen, wie Muster, Zeichnungen, Preislisten, Werbe-
drucksachen, Geschéftsbedingungen, zur Verfligung zu stellen.

2) Der Unternehmer hat dem Handelsvertreter die erforderlichen Nachrich-
ten zu geben. Er hat ihm unverziiglich die Annahme oder Ablehnung eines vom
Handelsvertreter vermittelten oder ohne Vertretungsmacht abgeschlossenen Ge-

schéfts und die Nichtausfihrung eines von ihm vermittelten oder abgeschlossenen



Geschéfts mitzuteilen. Er hat ihn unverziglich zu unterrichten, wenn er Geschéfte
voraussichtlich nur in erheblich geringerem Umfange abschliessen kann oder will,
als der Handelsvertreter unter gewohnlichen Umsténden erwarten konnte.

3) Von den Abs. 1 und 2 abweichende Vereinbarungen sind unwirksam.

Art. 91
Delkredereprovision

1) Verpflichtet sich ein Handelsvertreter, fir die Erflllung der Verbindlich-
keit aus einem Geschéft einzustehen, so kann er eine besondere Vergitung
(Delkredereprovision) beanspruchen; der Anspruch kann im voraus nicht ausge-
schlossen werden. Die Verpflichtung kann nur fir ein bestimmtes Geschéft oder
solche Geschéfte mit bestimmten Dritten Gbernommen werden, die der Handels-
vertreter vermittelt oder abschliesst. Die Ubernahme bedarf der Schriftform.

2) Der Anspruch auf die Delkredereprovision entstent mit dem Abschluss
des Geschéfts.

3) Abs. 1 gilt nicht, wenn der Unternehmer oder der Dritte seine Nieder-
lassung oder beim Fehlen einer solchen seinen Wohnsitz im Ausland hat. Er gilt
ferner nicht fir Geschéfte, zu deren Abschluss und Ausfiihrung der Handelsvertre-

ter unbeschrankt bevolIméachtigt ist.



Art. 92
Provisionspflichtige Geschéfte

1) Der Handelsvertreter hat Anspruch auf Provision fur alle wahrend des
Vertragsverhaltnisses abgeschlossenen Geschéfte, die auf seine Tétigkeit zuriick-
zufUhren sind oder mit Dritten abgeschlossen werden, die er als Kunden fir Ge-
schéfte der gleichen Art geworben hat. Ein Anspruch auf Provision besteht fir ihn
nicht, wenn und soweit die Provision nach Abs. 3 dem ausgeschiedenen Handels-
vertreter zusteht.

2) Ist dem Handelsvertreter ein bestimmter Bezirk oder ein bestimmter
Kundenkreis zugewiesen, so hat er Anspruch auf Provision auch fur die Ge-
schéfte, die ohne seine Mitwirkung mit Personen seines Bezirkes oder seines
Kundenkreises wahrend des Vertragsverhatnisses abgeschlossen sind. Dies gilt
nicht, wenn und soweit die Provision nach Abs. 3 dem ausgeschiedenen Handels-
vertreter zusteht.

3) Fur ein Geschéft, das erst nach Beendigung des Vertragsverhaltnisses ab-

geschlossen ist, hat der Handel svertreter Anspruch auf Provision nur, wenn

1. er das Geschéft vermittelt hat oder es eingeleitet und so vorbereitet hat, dass
der Abschluss Uberwiegend auf seine Tétigkeit zurtickzufUhren ist, und das
Geschéft innerhalb einer angemessenen Frist nach Beendigung des Vertrags-
verhaltnisses abgeschlossen worden ist; oder

2. vor Beendigung des Vertragsverhdtnisses das Angebot des Dritten zum Ab-
schluss eines Geschéfts, fur das der Handelsvertreter nach Abs. 1 Satz 1 oder
Abs. 2 Satz 1 Anspruch auf Provision hat, dem Handelsvertreter oder dem
Unternehmer zugegangen ist.



Der Anspruch auf Provision nach Ziff. 1 steht dem nachfolgenden Handel svertre-
ter anteilig zu, wenn wegen besonderer Umstande eine Teilung der Provision der

Billigkeit entspricht.

4) Neben dem Anspruch auf Provision fr abgeschl ossene Geschéfte hat der
Handelsvertreter Anspruch auf Inkassoprovision fir die von ihm auftragsgemass

eingezogenen Betrége.

Art. 93
Falligkeit der Provision

1) Der Handelsvertreter hat Anspruch auf Provision, sobald und soweit der
Unternehmer das Geschéft ausgefihrt hat. Eine abweichende Vereinbarung kann
getroffen werden, jedoch hat der Handelsvertreter mit der Ausfihrung des Ge-
schéfts durch den Unternehmer Anspruch auf einen angemessenen Vorschuss, der
spétestens am letzten Tag des folgenden Monats féllig ist. Unabhéngig von einer
Vereinbarung hat jedoch der Handelsvertreter Anspruch auf Provision, sobald und
soweit der Dritte das Geschéft ausgefihrt hat.

2) Steht fest, dass der Dritte nicht leistet, so entféllt der Anspruch auf Pro-

vision. Bereits empfangene Betrage sind zurtickzugewahren.

3) Der Handelsvertreter hat auch dann einen Anspruch auf Provision, wenn
feststeht, dass der Unternehmer das Geschéft ganz oder teilweise nicht oder nicht
so ausfuhrt, wie es abgeschlossen worden ist. Der Anspruch entféllt im Falle der
Nichtausfiihrung, wenn und soweit diese auf Umstéanden zu beruht, die vom Un-

ternehmer nicht zu vertreten sind.



4) Der Anspruch auf Provision wird am letzten Tag des Monats féllig, in
dem nach Art. 95 Abs. 1 tber den Anspruch abzurechnenist.

5) Von Abs. 2 Satz 1, Abs. 3 und 4 abweichende, fur den Handelsvertreter

nachteilige Vereinbarungen sind unwirksam.

Art. 94

Hohe der Provision

1) Ist die Hohe der Provision nicht bestimmt, so ist der Ubliche Satz als ver-

einbart anzusehen.

2) Die Provision ist von dem Entgelt zu berechnen, das der Dritte oder der
Unternehmer zu leisten hat. Nachlasse bel Barzahlung sind nicht abzuziehen;
dasselbe gilt fur Nebenkosten, namentlich fur Fracht, Verpackung, Zoll, Steuern,
es sel denn, dass die Nebenkosten dem Dritten besonders in Rechnung gestellt
sind. Die Mehrwertsteuer, die lediglich auf Grund der steuerrechtlichen Vorschrif-
ten in der Rechnung gesondert ausgewiesen ist, gilt nicht als besonders in Rech-

nung gestellt.

3) Bei Gebrauchsiiberlassungs- und Nutzungsvertrdgen von bestimmter
Dauer ist die Provision vom Entgelt fur die Vertragsdauer zu berechnen. Bei un-
bestimmter Dauer ist die Provision vom Entgelt bis zu dem Zeitpunkt zu berech-
nen, zu dem erstmals von dem Dritten gekiindigt werden kann; der Handelsvertre-
ter hat Anspruch auf weitere entsprechend berechnete Provisionen, wenn der Ver-
trag fortbesteht.



Art. 95
Abrechnung Uber die Provision

1) Der Unternehmer hat Uber die Provision, auf die der Handelsvertreter An-
spruch hat, monatlich abzurechnen; der Abrechnungszeitraum kann auf hochstens
drei Monate erstreckt werden. Die Abrechnung hat unverziglich, spétestens bis

zum Ende des néchsten Monats, zu erfolgen.

2) Der Handelsvertreter kann bel der Abrechnung einen Buchauszug Uber
alle Geschéfte verlangen, fur die ihm nach Art. 92 Provision geblihrt.

3) Der Handelsvertreter kann ausserdem Mitteilung Uber ale Umsténde
verlangen, die fur den Provisionsanspruch, seine Falligkeit und seine Berechnung

wesentlich sind.

4) Wird der Buchauszug verweigert oder bestehen begriindete Zweifel an
der Richtigkeit oder Vollstandigkeit der Abrechnung oder des Buchauszuges, so
kann der Handel svertreter verlangen, dass nach Wahl des Unternehmers entweder
ihm oder einem von ihm zu bestimmenden Wirtschaftsprifer oder vereidigten
Buchsachverstandigen Einsicht in die Geschéaftsbiicher oder die sonstigen Urkun-
den so weit gewahrt wird, wie dies zur Feststellung der Richtigkeit oder Voll-
sténdigkeit der Abrechnung oder des Buchauszuges erforderlich ist.

5) Diese Rechte des Handel svertreters kdnnen nicht ausgeschlossen oder be-

schrankt werden.
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Art. 96
Ersatz von Aufwendungen

Der Handelsvertreter kann den Ersatz seiner im regelméssigen Geschéftsbe-

trieb entstandenen Aufwendungen nur verlangen, wenn dies handelstiblich ist.

Art. 97
Verjahrung der Anspriche

Die Anspriiche aus dem Vertragsverhdtnis verjdhren in funf Jahren, be-
ginnend mit dem Schluss des Jahres, in dem sie fallig geworden sind.

Art. 98
Retentionsrecht

1) Der Handelsvertreter kann nicht im voraus auf gesetzliche Retentions-
rechte verzichten.

2) Nach Beendigung des Vertragsverhaltnisses hat der Handelsvertreter ein
nach algemeinen Vorschriften bestehendes Retentionsrecht an ihm zur Verfigung
gestellten Unterlagen (Art. 90 Abs. 1) nur wegen seiner faligen Anspriche auf
Provision und Ersatz von Aufwendungen.
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Art. 99
Kundigung des Vertrages

1) Ist das Vertragsverhdtnis auf unbestimmte Zeit eingegangen, so kann es
Im ersten Jahr der Vertragsdauer mit einer Frist von einem Monat, im zweiten
Jahr mit einer Frist von zwel Monaten und ab dem dritten Jahr mit einer Frist von
drei Monaten gekindigt werden. Die Kindigung ist nur auf das Ende eines

Kaendermonats zuldssig, sofern keine abweichende Vereinbarung getroffen ist.

2) Die Kundigungsfristen nach Abs. 1 kénnen durch Vereinbarung verlan-
gert werden; die Frist darf fr den Unternehmer nicht kirrzer sein als fir den Han-
delsvertreter. Bei Vereinbarung einer kirzeren Frist fir den Unternehmer gilt die

fUr den Handelsvertreter vereinbarte Frist.

3) Ein fur eine bestimmte Zeit eingegangenes Vertragsverhdltnis, das nach
Ablauf der vereinbarten Laufzeit von beiden Teilen fortgesetzt wird, gilt als auf
unbestimmte Zeit verlangert. Fir die Bestimmung der Kindigungsfristen nach
Abs. 1ist die Gesamtdauer des V ertragsverha tnisses massgeblich.

Art. 100
Fristlose Kuindigung

1) Das Vertragsverhdtnis kann von jedem Tell aus wichtigem Grund ohne
Einhaltung einer Kuindigungsfrist gekindigt werden.

2) Wird die Kindigung durch ein Verhaten veranlasst, das der andere Teil
Zu vertreten hat, so ist dieser zum Ersatz des durch die Aufhebung des Verhélt-
nisses entstehenden Schadens verpflichtet.
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Art. 101
Ausgleichsanspruch

1) Der Handelsvertreter kann von dem Unternehmer nach Beendigung des

Vertragsverhaltni sses einen angemessenen Ausgleich verlangen, wenn:

1. der Unternehmer aus der Geschéftsverbindung mit neuen Kunden, die der
Handelsvertreter geworben hat, auch nach Beendigung des Vertragsverhalt-
nisses erhebliche Vorteile hat;

2. der Handelsvertreter infolge der Beendigung des Vertragsverhétnisses An-
spruche auf Provision verliert, die es bel Fortsetzung desselben aus bereits
abgeschlossenen oder kiinftig zustande kommenden Geschaften mit den von
ihm geworbenen Kunden hétte; und

3. die Zahlung eines Ausgleichs unter Berlicksichtigung aler Umstande der
Billigkeit entspricht.

Der Werbung eines neuen Kunden steht es gleich, wenn der Handelsvertreter die
Geschéftsverbindung mit einem neuen Kunden so wesentlich erweitert hat, dass

dies wirtschaftlich der Werbung eines neuen Kunden entspricht.

2) Der Ausgleich betrégt hochstens eine nach dem Durchschnitt der letzten
funf Jahre der Tatigkeit des Handelsvertreters berechnete Jahresprovision oder
sonstige Jahresvergiitung; bei kirzerer Dauer des Vertragsverhatnisses ist der

Durchschnitt wéhrend der Dauer der Téatigkeit massgebend.

3) Der Anspruch besteht nicht, wenn:
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1. der Handelsvertreter das Vertragsverhdltnis gekindigt hat, es sei denn, dass
ein Verhalten des Unternehmers hierzu begriindeten Anlass gegeben hat oder
dem Handelsvertreter eine Fortsetzung seiner Téatigkeit wegen seines Alters
oder wegen Krankheit nicht zugemutet werden kann, oder

2. der Unternehmer das Vertragsverhdtnis gekindigt hat und fur die Kindigung
ein wichtiger Grund wegen schuldhaften Verhaltens des Handelsvertreters
vorlag oder

3. auf Grund einer Vereinbarung zwischen dem Unternehmer und dem Han-
delsvertreter ein Dritter anstelle des Handelsvertreters in das Vertragsver-
haltnis eintritt; die Vereinbarung kann nicht vor Beendigung des Vertrags-

verhaltnisses getroffen werden.

4) Der Anspruch kann im voraus nicht ausgeschlossen werden. Er ist inner-
halb eines Jahres nach Beendigung des V ertragsverhal tnisses geltend zu machen.

5) Abs. 1, 3 und 4 gelten fur Versicherungsvertreter mit der Massgabe, dass
an die Stelle der Geschéftsverbindung mit neuen Kunden, die der Handel svertreter
geworben hat, die Vermittlung neuer Versicherungsvertrage durch den Versiche-
rungsvertreter tritt und der Vermittlung eines Versicherungsvertrages es gleich-
steht, wenn der Versicherungsvertreter einen bestehenden Versicherungsvertrag
so wesentlich erweitert hat, dass dies wirtschaftlich der Vermittlung eines neuen
Versicherungsvertrages entspricht. Der Ausgleich des Versicherungsvertreters be-
tragt abweichend von Abs. 2 hochstens drei Jahresprovisionen oder Jahresvergi-

tungen.
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Art. 102
Geschafts- und Betriebsgeheimnisse

Der Handelsvertreter darf Geschéfts- und Betriebsgeheimnisse, die ihm an-
vertraut oder als solche durch seine Tétigkeit fur den Unternehmer bekanntgewor-
den sind, auch nach Beendigung des Vertragsverhadtnisses nicht verwerten oder

anderen mitteilen.

Art. 103

Konkurrenzverbot

1) Eine Vereinbarung, die den Handelsvertreter nach Beendigung des Ver-
tragsverhdltnisses in seiner gewerblichen Tatigkeit beschrankt (Konkurrenzver-
bot), bedarf der Schriftform und der Aushéndigung einer vom Unternehmer unter-
zeichneten, die vereinbarten Bestimmungen enthaltenden Urkunde an den Han-
delsvertreter. Die Abrede kann nur fur langstens zwei Jahre von der Beendigung
des Vertragsverhaltnisses an getroffen werden; sie darf sich nur auf den dem Han-
delsvertreter zugewiesenen Bezirk oder Kundenkreis und nur auf die Gegenstande
erstrecken, hinsichtlich deren sich der Handelsvertreter um die Vermittlung oder
den Abschluss von Geschéften fur den Unternehmer zu bemuhen hat. Der Unter-
nehmer ist verpflichtet, dem Handelsvertreter fir die Dauer des Konkurrenzver-

bots el ne angemessene Entschadigung zu zahlen.

2) Der Unternehmer kann bis zum Ende des Vertragsverhdtnisses
schriftlich auf das Konkurrenzverbot mit der Wirkung verzichten, dass er mit dem
Ablauf von sechs Monaten seit der Erklarung von der Verpflichtung zur Zahlung

der Entschadigung frel wird.
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3) Kundigt ein Tell das Vertragsverhdtnis aus wichtigem Grund wegen
schuldhaften Verhaltens des anderen Teils, so kann er sich durch schriftliche Er-
kldrung binnen einem Monat nach der Kindigung vom Konkurrenzverbot lossa-

gen.

4) Abweichende fir den Handelsvertreter nachteilige Vereinbarungen
konnen nicht getroffen werden.

Art. 104
Vollmachten des Handelsvertreters

1) Die Handelsvertretern erteilte Vollmacht zum Abschluss von Geschéften
bevollméchtigt sie nicht, abgeschlossene Vertréage zu éndern, insbesondere Zah-

lungsfristen zu gewahren.

2) Zur Annahme von Zahlungen sind Handelsvertreter nur berechtigt, wenn
sie dazu bevollméchtigt sind.

3) Ein Handelsvertreter gilt, auch wenn ihm keine Vollmacht zum Ab-
schluss von Geschéften ertellt ist, als erméchtigt, die Anzeige von Mangeln einer
Ware, die Erklérung, dass eine Ware zur Verfugung gestellt werde, sowie
ahnliche Erklérungen, durch die ein Dritter seine Rechte aus mangelhafter
Leistung geltend macht oder sich vorbehdlt, entgegenzunehmen; er kann die dem
Unternehmer zustehenden Rechte auf Sicherung des Beweises geltend machen.
Eine Beschrénkung dieser Rechte braucht ein Dritter gegen sich nur gelten zu

|assen, wenn er sie kannte oder kennen musste.
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Art. 105
Mangel der Vertretungsmacht

1) Hat ein Handelsvertreter, der nur mit der Vermittlung von Geschéften be-
traut ist, ein Geschaft im Namen des Unternehmers abgeschlossen, und war dem
Dritten der Mangel an Vertretungsmacht nicht bekannt, so gilt das Geschéft als
von dem Unternehmer genehmigt, wenn dieser nicht unverziglich, nachdem er
von dem Handelsvertreter oder dem Dritten Gber Abschluss und wesentlichen In-

halt benachrichtigt worden ist, dem Dritten gegentiber das Geschéaft ablehnt.

2) Das gleiche gilt, wenn ein Handelsvertreter, der mit dem Abschluss von
Geschéften betraut ist, ein Geschéft im Namen des Unternehmers abgeschl ossen

hat, zu dessen Abschluss er nicht bevollméchtigt ist.

Art. 106
Versicherungsvertreter

1) Versicherungsvertreter ist, wer als Handelsvertreter damit betraut ist,

Versicherungsvertrage zu vermitteln oder abzuschliessen.

2) Fur das Vertragsverhdltnis zwischen dem Versicherungsvertreter und
dem Versicherer gelten vorbehaltlich Abs. 3 und 4 die Vorschriften fir das

Vertragsverhéltnis zwischen dem Handelsvertreter und dem Unternehmer.

3) In Abweichung von Art. 91 Abs. 1 Satz 1 hat ein Versicherungsvertreter
Anspruch auf Provision nur fir Geschéfte, die auf seine Tatigkeit zurtickzufthren

sind. Art. 91 Abs. 2 gilt nicht fur Versicherungsvertreter.
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4) Der Versicherungsvertreter hat Anspruch auf Provision (Art. 92 Abs. 1),
sobald der Versicherungsnehmer die Pramie gezahlt hat, aus der sich die

Provision nach dem Vertragsverhatnis berechnet.

Art. 107
Mindestar beitsbedingungen

1) Fur das Vertragsverhdltnis eines Handelsvertreters, der vertraglich nicht
fur weitere Unternehmer tétig werden darf oder dem dies nach Art und Umfang
der von ihm verlangten Tétigkeit nicht moglich ist, kann die Regierung mit Ver-
ordnung die untere Grenze der vertraglichen Leistungen des Unternehmers fest-
setzen, um die notwendigen sozialen und wirtschaftlichen Bedurfnisse dieser
Handelsvertreter oder einer bestimmten Gruppe von ihnen sicherzustellen. Die
festgesetzten Leistungen kdnnen vertraglich nicht ausgeschlossen oder beschrénkt

werden.

2) Abs. 1 gilt auch fur das Vertragsverhdtnis eines Versicherungsvertreters,
der auf Grund eines Vertrages oder mehrerer Vertrége damit betraut ist, Geschéfte
fir mehrere Versicherer zu vermitteln oder abzuschliessen, die zu einem
Versicherungskonzern oder zu einer zwischen ihnen  bestehenden
Organisationsgemeinschaft ~ gehdren,  sofern  die  Beendigung  des
Vertragsverhdltnisses mit einem dieser Versicherer im Zweifd auch die
Beendigung des Vertragsverhdtnisses mit den anderen Versicherern zur Folge
haben wirde. In diesem Falle kann durch Verordnung ausserdem bestimmt
werden, ob die festgesetzten Lestungen von alen Versicherern as
Gesamtschuldnern oder anteilig oder nur von einem der Versicherer geschuldet

werden und wie der Ausgleich unter ihnen zu erfolgen hat.
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Art. 108
Handel svertreter im Nebenber uf

1) Auf einen Handelsvertreter im Nebenberuf sind Art. 99 und Art. 101
nicht anzuwenden. Ist das Vertragsverhdltnis auf unbestimmte Zeit eingegangen,
so kann es mit einer Frist von einem Monat auf das Ende eines Kalendermonats
gekundigt werden; wird eine andere Kundigungsfrist vereinbart, so muss sie fur
beide Teile gleich sein. Der Anspruch auf einen angemessenen Vorschuss nach

Art. 93 Abs. 1 Satz 2 kann ausgeschlossen werden.

2) Auf Abs. 1 kann sich nur der Unternehmer berufen, der den Handel sver-
treter ausdriicklich als Handelsvertreter im Nebenberuf mit der Vermittlung oder

dem Abschluss von Geschéften betraut hat.

3) Ob ein Handelsvertreter nur als Handelsvertreter im Nebenberuf tétig ist,

bestimmt sich nach der V erkehrsauffassung.

4) Die Vorschriften der Abs. 1 bis 3 gelten sinngemass fur Versicherungs-

vertreter.

Art. 109
Auslandische Handel svertreter; Schiffahrtsvertreter

1) Hat der Handelsvertreter seine Tétigkeit fur den Unternehmer nach dem
Vertrag nicht innerhalb des Gebietes der Vertragsstaaten des Abkommens Uber
den Européischen Wirtschaftsraum oder der Schweiz auszuiiben, so kann hin-

sichtlich der Art. 87 bis 108 etwas anderes vereinbart werden.
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2) Das gleiche gilt, wenn der Handelsvertreter mit der Vermittlung oder
dem Abschluss von Geschéften betraut wird, die die Befrachtung, Abfertigung
oder Ausrustung von Schiffen oder die Buchung von Passagen auf Schiffen zum
Gegenstand haben.

3) Im duUbrigen gelten die Bestimmungen des Gesetzes Uber das

internationale Privatrecht.

Art. 275
Aufgehoben

Ubergangsbestimmung

1) Bestehende Vertrage sind binnen eines Jahres nach Inkrafttreten an die
Bestimmungen dieses Gesetzes anzupassen.

2) Hangige Verfahren sowie bestehende Vertrage, welche nach dem Inkraft-

treten innert der Frist von Abs. 1 streitanhangig gemacht werden, sind nach bishe-
rigem Recht zu beurteilen.

Inkrafttreten

Dieses Gesetz tritt am Tage der Kundmachung in Kraft.






§8 84 -92c HGB / erstes Buch, siebenter Abschnitt Seite 1 von 11

Beilage 1
Erstes Buch B ok ey
Handelsstand
§§1-104

Siebenter Abschnitt
Handelsvertreter
§§ 84 - 92¢

§ 84 HGB

(1) Handelsvertreter ist, wer als selbstandiger Gewerbetreibender standig:
damit betraut ist, fur einen anderen Unternehmer (Unternehmer) Geschéfte zu
vermitteln oder in dessen Namen abzuschlieRen. Selbstandig ist, wer im
wesentlichen frei seine Tatigkeit gestalten und seine Arbeitszeit bestimmen
kann.

(2) Wer, ohne selbstéandig im Sinne des Absatzes 1 zu sein, standig damit
betraut ist, fur einen Unternehmer Geschéfte zu vermitteln oder in dessen
Namen abzuschlief3en, gilt als Angestellter.

(3) Der Unternehmer kann auch ein Handelsvertreter sein.

(4) Die Vorschriften dieses Abschnittes finden auch Anwendung, wenn das
Unternehmen des Handelsvertreters nach Art oder Umfang einen in
kaufménnischer Weise eingerichteten Geschéftsbetrieb nicht erfordert.

§ 85 HGB

Jeder Teil kann verlangen, daB} der Inhalt des Vertrages sowie spétere
Vereinbarungen zu dem Vertrag in eine vom anderen Teil unterzeichnete
Urkunde aufgenommen werden. Dieser Anspruch kann nicht ausgeschlossen
werden.

§ 86 HGB

(1) Der Handelsvertreter hat sich um die Vermittlung oder den Abschluf3 von
Geschéften zu bemihen; er hat hierbei das Interesse des Unternehmers
wahrzunehmen.

(2) Er hat dem Unternehmer die erforderlichen Nachrichten zu geben,
namentlich ihm von jeder Geschéftsvermittlung und von jedem
Geschéftsabschlufl unverziglich Mitteilung zu machen.

(3) Er hat seine Pflichten mit der Sorgfalt eines ordentlichen Kaufmanns
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wahrzunehmen.

(4) Von den Abséatzen 1 und 2 abweichende Vereinbarungen sind unwirksam.

§ 86a HGB

(1) Der Unternehmer hat dem Handelsvertreter die zur Ausiibung seiner
Tatigkeit erforderlichen Unterlagen, wie Muster, Zeichnungen, Preislisten,
Werbedrucksachen, Geschéftsbedingungen, zur Verfigung zu stellen.

(2) Der Unternehmer hat dem Handelsvertreter die erforderlichen Nachrichten
zu geben. Er hat ihm unverziglich die Annahme oder Ablehnung eines vom
Handelsvertreter vermittelten oder ohne Vertretungsmacht abgeschlossenen
Geschéfts und die Nichtausfuhrung eines von ihm vermittelten oder
abgeschlossenen Geschéfts mitzuteilen. Er hat ihn unverzuglich zu
unterrichten, wenn er Geschafte voraussichtlich nur in erheblich geringerem
Umfange abschlieRen kann oder will, als der Handelsvertreter unter
gewdbhnlichen Umstanden erwarten konnte.

(3) Von den Abséatzen 1 und 2 abweichende Vereinbarungen sind unwirksam.

§ 86b HGB

(1) Verpflichtet sich ein Handelsvertreter, fur die Erflllung der Verbindlichkeit
aus einem Geschaft einzustehen, so kann er eine besondere Vergiitung
(Delkredereprovision) beanspruchen; der Anspruch kann im voraus nicht
ausgeschlossen werden. Die Verpflichtung kann nur fir ein bestimmtes
Geschéft oder fur solche Geschéafte mit bestimmten Dritten Gbernommen
werden, die der Handelsvertreter vermittelt oder abschlieRt. Die Ubernahme
bedarf der Schriftform.

(2) Der Anspruch auf die Delkredereprovision entsteht mit dem Abschlul® des
Geschéfts.

(3) Absatz 1 gilt nicht, wenn der Unternehmer oder der Dritte seine
Niederlassung oder beim Fehlen einer solchen seinen Wohnsitz im Ausland

hat. Er gilt ferner nicht fur Geschéfte, zu deren Abschluf® und Ausfiihrung der
Handelsvertreter unbeschrénkt bevollmachtigt ist.

§ 87 HGB

(1) Der Handelsvertreter hat Anspruch auf Provision fir alle wéhrend des
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Vertragsverhaéltnisses abgeschlossenen Geschéfte, die auf seine Tatigkeit
zuruckzufuhren sind oder mit Dritten abgeschlossen werden, die er als Kunden
fur Geschafte der gleichen Art geworben hat. Ein Anspruch auf Provision
besteht fur ihn nicht, wenn und soweit die Provision nach Absatz 3 dem
ausgeschiedenen Handelsvertreter zusteht.

(2) Ist dem Handelsvertreter ein bestimmter Bezirk oder ein bestimmter
Kundenkreis zugewiesen, so hat er Anspruch auf Provision auch fiir die
Geschéfte, die ohne seine Mitwirkung mit Personen seines Bezirkes oder
seines Kundenkreises wahrend des Vertragsverhéltnisses abgeschlossen sind.
Dies gilt nicht, wenn und soweit die Provision nach Absatz 3 dem
ausgeschiedenen Handelsvertreter zusteht.

(3) Fur ein Geschéft, das erst nach Beendigung des Vertragsverhéltnisses
abgeschlossen ist, hat der Handelsvertreter Anspruch auf Provision nur, wenn

1. er das Geschaft vermittelt hat oder es eingeleitet und so vorbereitet hat,
daR der Abschluf} Giberwiegend auf seine Tatigkeit zurtckzufiihren ist, und
das Geschéft innerhalb einer angemessenen Frist nach Beendigung des
Vertragsverhéltnisses abgeschlossen worden ist oder

2. vor Beendigung des Vertragsverhéltnisses das Angebot des Dritten zum
Abschlu} eines Geschéfts, fur das der Handelsvertreter nach Absatz 1
Satz 1 oder Absatz 2 Satz 1 Anspruch auf Provision hat, dem
Handelsvertreter oder dem Unternehmer zugegangen ist.

Der Anspruch auf Provision nach Satz 1 steht dem nachfolgenden
Handelsvertreter anteilig zu, wenn wegen besonderer Umsténde eine Teilung
der Provision der Billigkeit entspricht.

(4) Neben dem Anspruch auf Provision fur abgeschlossene Geschéfte hat der
Handelsvertreter Anspruch auf Inkassoprovision fiir die von ihm
auftragsgeman eingezogenen Betrége.

§ 87a HGB

(1) Der Handelsvertreter hat Anspruch auf Provision, sobald und soweit der
Unternehmer das Geschaft ausgefiihrt hat. Eine abweichende Vereinbarung
kann getroffen werden, jedoch hat der Handelsvertreter mit der Ausfuhrung
des Geschéfts durch den Unternehmer Anspruch auf einen angemessenen
Vorschuf3, der spatestens am letzten Tag des folgenden Monats féllig ist.
Unabhéngig von einer Vereinbarung hat jedoch der Handelsvertreter Anspruch
auf Provision, sobald und soweit der Dritte das Geschaft ausgefihrt hat.

(2) Steht fest, da der Dritte nicht leistet, so entfallt der Anspruch auf
Provision; bereits empfangene Betrége sind zuriickzugewéhren.
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(3) Der Handelsvertreter hat auch dann einen Anspruch auf Provision, wenn
feststeht, dalR der Unternehmer das Geschéaft ganz oder teilweise nicht oder
nicht so ausfiihrt, wie es abgeschlossen worden ist. Der Anspruch entféllt im
Falle der Nichtausfiihrung, wenn und soweit diese auf Umstanden beruht, die
vom Unternehmer nicht zu vertreten sind.

(4) Der Anspruch auf Provision wird am letzten Tag des Monats fallig, in dem
nach § 87c Abs. 1 Giber den Anspruch abzurechnen ist.

(5) Von Absatz 2 erster Halbsatz, Absatzen 3 und 4 abweichende, fur den
Handelsvertreter nachteilige Vereinbarungen sind unwirksam.

§ 87b HGB

(1) Ist die H6he der Provision nicht bestimmt, so ist der Ubliche Satz als
vereinbart anzusehen.

(2) Die Provision ist von dem Entgelt zu berechnen, das der Dritte oder der
Unternehmer zu leisten hat. Nachlasse bei Barzahlung sind nicht abzuziehen;
dasselbe gilt fiir Nebenkosten, namentlich fir Fracht, Verpackung, Zoll,
Steuern, es sei denn, daR die Nebenkosten dem Dritten besonders in
Rechnung gestellt sind. Die Umsatzsteuer, die lediglich aufgrund der
steuerrechtlichen Vorschriften in der Rechnung gesondert ausgewiesen ist, gilt
nicht als besonders in Rechnung gestellt.

(3) Bei Gebrauchsiberlassungs- und Nutzungsvertrdgen von bestimmter
Dauer ist die Provision vom Entgelt fiir die Vertragsdauer zu berechnen. Bei
unbestimmter Dauer ist die Provision vom Entgelt bis zu dem Zeitpunkt zu
berechnen, zu dem erstmals von dem Dritten gekiindigt werden kann; der
Handelsvertreter hat Anspruch auf weitere entsprechend berechnete
Provisionen, wenn der Vertrag fortbesteht.

§ 87c HGB

(1) Der Unternehmer hat tber die Provision, auf die der Handelsvertreter
Anspruch hat, monatlich abzurechnen; der Abrechnungszeitraum kann auf
héchstens drei Monate erstreckt werden. Die Abrechnung hat unverzuglich,
spatestens bis zum Ende des nachsten Monats, zu erfolgen.

(2) Der Handelsvertreter kann bei der Abrechnung einen Buchauszug lber alle
Geschéfte verlangen, fur die ihm nach § 87 Provision gebihrt.

(3) Der Handelsvertreter kann auferdem Mitteilung {iber alle Umsténde
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verlangen, die fir den Provisionsanspruch, seine Félligkeit und seine
Berechnung wesentlich sind. :

(4) Wird der Buchauszug verweigert oder bestehen begriindete Zweifel an der
Richtigkeit oder Vollstédndigkeit der Abrechnung oder des Buchauszuges, so
kann der Handelsvertreter verlangen, daR nach Wahl des Unternehmers
entweder ihm oder einem von ihm zu bestimmenden Wirtschaftsprifer oder
vereidigten Buchsachverstédndigen Einsicht in die Geschéaftsbiicher oder die
sonstigen Urkunden so weit gewéahrt wird, wie dies zur Feststellung der
Richtigkeit oder Vollstédndigkeit der Abrechnung oder des Buchauszuges
erforderlich ist.

(5) Diese Rechte des Handelsvertreters kénnen nicht ausgeschlossen oder
beschrankt werden.

§ 87d HGB
Der Handelsvertreter kann den Ersatz seiner im regelméagigen

Geschaftsbetrieb entstandenen Aufwendungen nur verlangen, wenn dies
handelsublich ist.

§ 88 HGB

Die Anspriche aus dem Vertragsverhéltnis verjahren in vier Jahren, beginnend
mit dem Schlu® des Jahres, in dem sie fallig geworden sind.

§ 88a HGB

(1) Der Handelsvertreter kann nicht im voraus auf gesetzliche
Zuruckbehaltungsrechte verzichten.

(2) Nach Beendigung des Vertragsverhéltnisses hat der Handelsvertreter ein
nach allgemeinen Vorschriften bestehendes Zuriickbehaltungsrecht an ihm zur
Verflugung gestellten Unterlagen (§ 86a Abs. 1) nur wegen seiner féalligen
Anspruche auf Provision und Ersatz von Aufwendungen.

§ 89 HGB

(1) Ist das Vertragsverhaltnis auf unbestimmte Zeit eingegangen, so kann es
im ersten Jahr der Vertragsdauer mit einer Frist von einem Monat, im zweiten
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Jahr mit einer Frist von zwei Monaten und im dritten bis fiinften Jahr mit einer
Frist von drei Monaten gekiindigt werden. Nach einer Vertragsdauer von flnf
Jahren kann das Vertragsverhaltnis mit einer Frist von sechs Monaten
gekindigt werden. Die Kiindigung ist nur fir den Schlu eines Kalendermonats
zulassig, sofern keine abweichende Vereinbarung getroffen ist.

(2) Die Kuindigungsfristen nach Absatz 1 Satz 1 und 2 kénnen durch
Vereinbarung verldngert werden; die Frist darf fir den Unternehmer nicht
kiirzer sein als fur den Handelsvertreter. Bei Vereinbarung einer kiurzeren Frist
fur den Unternehmer gilt die fir den Handelsvertreter vereinbarte Frist.

(3) Ein flr eine bestimmte Zeit eingegangenes Vertragsverhéltnis, das nach
Ablauf der vereinbarten Laufzeit von beiden Teilen fortgesetzt wird, gilt als auf
unbestimmte Zeit verlangert. Fur die Bestimmung der Kiindigungsfristen nach
Absatz 1 Satz 1 und 2 ist die Gesamtdauer des Vertragsverhéltnisses
mafgeblich.

§ 89a HGB

(1) Das Vertragsverhaltnis kann von jedem Teil aus wichtigem Grunde ohne
Einhaltung einer Kiindigungsfrist gekiindigt werden. Dieses Recht kann nicht
ausgeschlossen oder beschrankt werden.

(2) Wird die Kiuindigung durch ein Verhalten veranla3t, das der andere Teil zu
vertreten hat, so ist dieser zum Ersatz des durch die Aufhebung des
Vertragsverhaltnisses entstehenden Schadens verpflichtet.

§ 89b HGB

(1) Der Handelsvertreter kann von dem Unternehmer nach Beendigung des
Vertragsverhaltnisses einen angemessenen Ausgleich verlangen, wenn und
soweit

1. der Unternehmer aus der Geschéaftsverbindung mit neuen Kunden, die
der Handelsvertreter geworben hat, auch nach Beendigung des
Vertragsverhaltnisses erhebliche Vorteile hat,

2. der Handelsvertreter infolge der Beendigung des Vertragsverhaltnisses
Anspriche auf Provision verliert, die er bei Fortsetzung desselben aus
bereits abgeschlossenen oder kiinftig zustande kommenden Geschaften
mit den von ihm geworbenen Kunden hatte, und '

3. die Zahlung eines Ausgleichs unter Bericksichtigung aller Umstande der
Billigkeit entspricht.

Der Werbung eines neuen Kunden steht es gleich, wenn der Handelsvertreter
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die Geschéftsverbindung mit einem Kunden so wesentlich erweitert hat, daly
dies wirtschaftlich der Werbung eines neuen Kunden entspricht.

(2) Der Ausgleich betrégt héchstens eine nach dem Durchschnitt der letzten
funf Jahre der Tatigkeit des Handelsvertreters berechnete Jahresprovision
oder sonstige Jahresvergitung; bei kiirzerer Dauer des Vertragsverhéltnisses
ist der Durchschnitt wahrend der Dauer der Tatigkeit maRgebend.

(3) Der Anspruch besteht nicht, wenn

1. der Handelsvertreter das Vertragsverhéltnis gekiindigt hat, es sei denn,
daf ein Verhalten des Unternehmers hierzu begriindeten AnlaR gegeben
hat oder dem Handelsvertreter eine Fortsetzung seiner Tatigkeit wegen
seines Alters oder wegen Krankheit nicht zugemutet werden kann, oder

2. der Unternehmer das Vertragsverhéltnis gekiindigt hat und fur die
Kindigung ein wichtiger Grund wegen schuldhaften Verhaltens des
Handelsvertreters vorlag oder

3. auf Grund einer Vereinbarung zwischen dem Unternehmer und dem
Handelsvertreter ein Dritter anstelle des Handelsvertreters in das
Vertragsverhaltnis eintritt; die Vereinbarung kann nicht vor Beendigung
des Vertragsverhéltnisses getroffen werden.

(4) Der Anspruch kann im voraus nicht ausgeschlossen werden. Er ist
innerhalb eines Jahres nach Beendigung des Vertragsverhéltnisses geltend zu
machen.

(5) Die Abséatze 1, 3 und 4 gelten fiir Versicherungsvertreter mit der MalRgabe,
daB} an die Stelle der Geschéftsverbindung mit neuen Kunden, die der
Handelsvertreter geworben hat, die Vermittlung neuer Versicherungsvertrage
durch den Versicherungsvertreter tritt und der Vermittlung eines
Versicherungsvertrages es gleichsteht, wenn der Versicherungsvertreter einen
bestehenden Versicherungsvertrag so wesentlich erweitert hat, daR dies
wirtschaftlich der Vermittlung eines neuen Versicherungsvertrages entspricht.
Der Ausgleich des Versicherungsvertreters betragt abweichend von Absatz 2
héchstens drei Jahresprovisionen oder Jahresvergiitungen. Die Vorschriften
der Satze 1 und 2 gelten sinngeman fir Bausparkassenvertreter.

§ 90 HGB

Der Handelsvertreter darf Geschéafts- und Betriebsgeheimnisse, die ihm
anvertraut oder als solche durch seine Tatigkeit fur den Unternehmer
bekanntgeworden sind, auch nach Beendigung des Vertragsverhéltnisses nicht
verwerten oder anderen mitteilen, soweit dies nach den gesamten Umsténden
der Berufsauffassung eines ordentlichen Kaufmannes widersprechen wiirde.
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§ 90a HGB

(1) Eine Vereinbarung, die den Handelsvertreter nach Beendigung des
Vertragsverhaltnisses in seiner gewerblichen Tatigkeit beschrankt
(Wettbewerbsabrede), bedarf der Schriftform und der Aushandigung einer vom
Unternehmer unterzeichneten, die vereinbarten Bestimmungen enthaltenden
Urkunde an den Handelsvertreter. Die Abrede kann nur fur langstens zwei
Jahre von der Beendigung des Vertragsverhaéltnisses an getroffen werden; sie
darf sich nur auf den dem Handelsvertreter zugewiesenen Bezirk oder
Kundenkreis und nur auf die Gegensténde erstrecken, hinsichtlich deren sich
der Handelsvertreter um die Vermittiung oder den AbschluR von Geschéften
fir den Unternehmer zu bemiihen hat. Der Unternehmer ist verpflichtet, dem
Handelsvertreter fiir die Dauer der Wettbewerbsbeschréankung eine
angemessene Entschadigung zu zahlen.

(2) Der Unternehmer kann bis zum Ende des Vertragsverhéltnisses schriftlich
auf die Wettbewerbsbeschrdnkung mit der Wirkung verzichten, daR er mit dem
Ablauf von sechs Monaten seit der Erklarung von der Verpflichtung zur
Zahlung der Entschadigung frei wird. :

(3) Kuindigt ein Teil das Vertragsverhaltnis aus wichtigem Grund wegen
schuldhaften Verhaltens des anderen Teils, kann er sich durch schriftliche
Erkldrung binnen einem Monat nach der Kiindigung von der
Wettbewerbsabrede lossagen.

(4) Abweichende fur den Handelsvertreter nachteilige Verembarungen kénnen
nicht getroffen werden.

§ 91 HGB

(1) § 55 gilt auch fir einen Handelsvertreter, der zum Abschluf von
Geschaften von einem Unternehmer bevollmachtigt ist, der nicht Kaufmann ist.

(2) Ein Handelsvertreter gilt, auch wenn ihm keine Vollmacht zum Abschluf
von Geschéften erteilt ist, als erméchtigt, die Anzeige von Mangeln einer
Ware, die Erklarung, daR eine Ware zur Verfugung gestellt werde, sowie
ahnliche Erkldrungen, durch die ein Dritter seine Rechte aus mangelhafter
Leistung geltend macht oder sich vorbehélt, entgegenzunehmen; er kann die
dem Unternehmer zustehenden Rechte auf Sicherung des Beweises geltend
machen. Eine Beschrankung dieser Rechte braucht ein Dritter gegen sich nur
gelten zu lassen, wenn er sie kannte oder kennen mufte.
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§ 91a HGB

(1) Hat ein Handelsvertreter, der nur mit der Vermittlung von Geschéften
betraut ist, ein Geschéaft im Namen des Unternehmers abgeschlossen, und war
dem Dritten der Mangel an Vertretungsmacht nicht bekannt, so gilt das
Geschéft als von dem Unternehmer genehmigt, wenn dieser nicht
unverziglich, nachdem er von dem Handelsvertreter oder dem Dritten Uber
Abschluf? und wesentlichen Inhalt benachrichtigt worden ist, dem Dritten
gegenuber das Geschéft ablehnt.

(2) Das gleiche gilt, wenn ein Handelsvertreter, der mit dem Abschluf? von
Geschaften betraut ist, ein Geschéft im Namen des Unternehmers
abgeschlossen hat, zu dessen Abschluf3 er nicht bevollméchtigt ist.

§ 92 HGB

(1) Versicherungsvertreter ist, wer als Handelsvertreter damit betraut ist,
Versicherungsvertrage zu vermitteln oder abzuschliel3en.

(2) Fur das Vertragsverhéltnis zwischen dem Versicherungsvertreter und dem
Versicherer gelten die Vorschriften fiur das Vertragsverhéltnis zwischen dem
Handelsvertreter und dem Unternehmer vorbehaltlich der Absatze 3 und 4.

(3) In Abweichung von § 87 Abs. 1 Satz 1 hat ein Versicherungsvertreter
Anspruch auf Provision nur fur Geschéfte, die auf seine Tatigkeit
zuruckzufiihren sind. § 87 Abs. 2 gilt nicht flr Versicherungsvertreter.

(4) Der Versicherungsvertreter hat Anspruch auf Provision (§ 87a Abs. 1),
sobald der Versicherungsnehmer die Pramie gezahlt hat, aus der sich die
Provision nach dem Vertragsverhéltnis berechnet.

(5) Die Vorschriften der Abséatze 1 bis 4 gelten sinngeman fir
Bausparkassenvertreter.

§ 92a HGB

(1) Far das Vertragsverhéltnis eines Handelsvertreters, der vertraglich nicht fur
weitere Unternehmer tatig werden darf oder dem dies nach Art und Umfang
der von ihm verlangten Tatigkeit nicht méglich ist, kann der Bundesminister der
Justiz im Einvernehmen mit den Bundesministern fir Wirtschaft und fir Arbeit
nach Anhérung von Verbanden der Handelsvertreter und der Unternehmer
durch Rechtsverordnung, die nicht der Zustimmung des Bundesrates bedarf,
die untere Grenze der vertraglichen Leistungen des Unternehmers festsetzen,
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um die notwendigen sozialen und wirtschaftlichen Bediirfnisse dieser
Handelsvertreter oder einer bestimmten Gruppe von ihnen sicherzustellen. Die
festgesetzten Leistungen kénnen vertraglich nicht ausgeschlossen oder
beschréankt werden.

(2) Absatz 1 gilt auch fiir das Vertragsverhéltnis eines Versicherungsvertreters,
der aufgrund eines Vertrages oder mehrerer Vertrdge damit betraut ist,
Geschéfte flir mehrere Versicherer zu vermitteln oder abzuschliefRen, die zu
einem Versicherungskonzern oder zu einer zwischen ihnen bestehenden
Organisationsgemeinschaft gehéren, sofern die Beendigung des
Vertragsverhéltnisses mit einem dieser Versicherer im Zweifel auch die 7
Beendigung des Vertragsverhéltnisses mit den anderen Versicherern zur Folge
haben wiirde. In diesem Falle kann durch Rechtsverordnung, die nicht der
Zustimmung des Bundesrates bedarf, auRerdem bestimmt werden, ob die
festgesetzten Leistungen von allen Versicherern als Gesamtschuldner oder
anteilig oder nur von einem der Versicherer geschuldet werden und wie der
Ausgleich unter ihnen zu erfolgen hat.

§ 92b HGB

(1) Auf einen Handelsvertreter im Nebenberuf sind §§ 89 und 89b nicht
anzuwenden. Ist das Vertragsverhéltnis auf unbestimmte Zeit eingegangen, so
kann es mit einer Frist von einem Monat fur den SchluB eines Kalendermonats
gekundigt werden; wird eine andere Kindigungsfrist vereinbart, so muR sie fir
beide Teile gleich sein. Der Anspruch auf einen angemessenen Vorschufl nach
§ 87a Abs. 1 Satz 2 kann ausgeschlossen werden.

(2) Auf Absatz 1 kann sich nur der Unternehmer berufen, der den
Handelsvertreter ausdriicklich als Handelsvertreter im Nebenberuf mit der
Vermittlung oder dem Abschluf? von Geschéften betraut hat.

(3) Ob ein Handelsvertreter nur als Handelsvertreter im Nebenberuf tatig ist,
bestimmt sich nach der Verkehrsauffassung.

(4) Die Vorschriften der Abséatze 1 bis 3 gelten sinngemag fur
Versicherungsvertreter und fir Bausparkassenvertreter.

§ 92c HGB

(1) Hat der Handelsvertreter seine Tatigkeit fir den Unternehmer nach dem
Vertrag nicht innerhalb des Gebietes der Europédischen Gemeinschaft oder der
anderen Vertragsstaaten des Abkommens tiber den Européischen
Wirtschaftsraum auszutiben, so kann hinsichtlich aller Vorschriften dieses
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Abschnittes etwas anderes vereinbart werden.
(2) Das gleiche gilt, wenn der Handelsvertreter mit der Vermittlung oder dem

Abschluf von Geschéften betraut wird, die die Befrachtung, Abfertigung oder

Ausristung von Schiffen oder die Buchung von Passagen auf Schiffen zum
Gegenstand haben.
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Beilage 2

220

B. Kreditauftrag

I. Begriff und
Form

II. Vertragsunfa-
higkeit
des Dritten

[I. Eigenmach-
tige Stundung

IV. Kreditneh-
mer und Auf-
traggeber

A. Begriff
und Form

2 Wenn kein Hochstbetrag angegeben ist, so hat der Adressat bei An-
forderungen, die den Verhiltnissen der beteiligten Personen offenbar
nicht entsprechen, den Adressanten zu benachrichtigen und bis zum
Empfange einer Weisung desselben die Zahlung zu verweigern.

3 Der im Kreditbriefe enthaltene Aufirag gilt nur dann als angenom-
men, wenn die Annahme beziiglich eines bestimmten Betrages erklért
worden ist.

Art. 408

! Hat jemand den Aufirag erhalten und angenommen, in eigenem Na-
men und auf eigene Rechnung, jedoch unter Verantwortlichkeit des
Auftraggebers, einem Dritten Kredit zu er6ffnen oder zu erneuern, so
haftet der Auftraggeber wie ein Biirge, sofern der Beauftragte die
Grenzen des Kreditauftrages nicht iiberschritten hat.

2 Fir diese Verbindlichkeit bedarf es der schriftlichen Erkldrung des
Auftraggebers.

Art. 409

Der Auftraggeber kann dem Beauftragten nicht die Einrede entgegen-
setzen, der Dritte sei zur Eingehung der Schuld personlich unféhig
gewesen.

Art. 410

Die Haftpflicht des Auftraggebers erlischt, wenn der Beauftragte dem
Dritten eigenméchtig Stundung gewéhrt oder es versdumt hat, gemiss
den Weisungen des Auftraggebers gegen ihn vorzugehen.

Art. 411

Das Rechtsverhiltnis des Auftraggebers zu dem Dritten, dem ein Kre-
dit er6ffnet worden ist, wird nach den Bestimmungen iiber das Rechts-
verhéltnis zwischen dem Biirgen und dem Hauptschuldner beurteilt.

Dritter Abschnitt: Der Miklervertrag

Art, 412

1 Durch den Méklervertrag erhilt der Mikler den Auftrag, gegen eine
Vergiitung, Gelegenheit zum Abschlusse eines Vertrages nachzuwei-
sen oder den Abschluss eines Vertrages zu vermitteln.

2 Der Miklervertrag steht im allgemeinen unter den Vorschriften iiber
den einfachen Auftrag.
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Obligationenrecht

B. Miklerlohn
1. Begriindung

II. Festsetzung

1L Verwirkung

V. Herabsetzung

C. Vorbehalt
kantonalen
Rechtes

Art. 413

I Der Miklerlohn ist verdient, sobald der Vertrag infolge des Nach-
weises oder infolge der Vermittlung des Méklers zustande gekommen
ist.

2 Wird der Vertrag unter einer aufschiebenden Bedingung geschlossen,
so kann der Miklerlohn erst verlangt werden, wenn die Bedingung
eingetreten ist. '

3 Soweit dem Mékler im Vertrage fiir Aufwendungen Ersatz zugesi-
chert ist, kann er diesen auch dann verlangen, wenn das Geschift nicht
zustande kommt.

Art. 414

Wird der Betrag der Vergiitung nicht festgesetzt, so gilt, wo eine Taxe
besteht, diese und in Ermangelung einer solchen der iibliche Lohn als
vereinbart.

Art. 415

Ist der Mikler in einer Weise, die dem Vertrage widerspricht, fiir den
andern tdtig gewesen, oder hat er sich in einem Falle, wo es wider Treu
und Glauben geht, auch von diesem Lohn versprechen lassen, so kann
er von seinem Auftraggeber weder Lohn noch Ersatz fiir Aufwendun-
gen beanspruchen.

Art. 416147

Art. 417148

Ist fiir den Nachweis der Gelegenheit zum Abschluss oder fiir die
Vermittlung eines Einzelarbeitsvertrages oder eines Grundstiickkaufes
ein unverhéltnismissig hoher Méklerlohn vereinbart worden, so kann
ihn der Richter auf Antrag des Schuldners auf einen angemessenen
Betrag herabsetzen.

Art. 418

Es bleibt den Kantonen vorbehalten, iiber die Verrichtungen der Bor-
senmikler, Sensale und Stellenvermittler besondere Vorschriften auf-
zustellen. ‘

147 Aufgehoben durch Anhang Ziff. 2 des BG vom 26. Juni 1998 (AS 1999 1118;
BB119961 1).

148 Fassung gemiss Ziff. Il Art. 1 Ziff. 8 bzw. 9 des BG vom 25. Juni 1971, in Kraft seit 1.
Jan. 1972 (am Schluss des OR, Schl- und UeB des X. Tit.).
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Beilage 3

Anh. Vil - 30.01

LGBI. 1995 Nr. 68

e e Amtsblate der Europiischen Gemeinschaften

RICHTLINIE DES RATES
vom 18. Dezember 1986

zur Koordinierung der Rechtsvorschriften der Mitgliedstaaten betreffend dic sclbstindigen
Handelsvertreter

(86/653/EWG)

DER RAT DER EUROPAISCHEN GEMEINSCHAFTEN —

gestatzt auf den Vertrag zur Griindung der Europaiischen
Wirtschaftsgemeinschaft, insbesondere auf Artikel 57
Absatz 2 und Artikel 100,

auf Vorschlag der Kommission ('),
nach Stellungnahme des Europiischen Parlaments (2),

nach Stellungnahme des Wirtschafts- und Sozialausschus-
ses (1),

in Erwagung nachstehender Griinde:

Die Beschrinkungen der Niederlassungsfreiheit und des
freien Dienstleistungsverkehrs fir die Vermittlertatigkeiten
in Handel, Industrie und Handwerk sind durch die Richtlinie
64/224/EWG (*) aufgehoben worden.

Die Unterschiede zwischen den einzelstaatlichen Rechrtsvor-
schriften auf dem Gebiet der Handelsvertretungen beeinflus-
sen die Wettbewerbsbedingungen und die Berufsausiibung
innerhalb der Gemeinschaft spirbar und beeintrichtigen den
Umfang des Schutzes der Handelsvertreter in ihren Beziehun-
gen zu thren Unternehmern sowie die Sicherheit im Handels-
verkehr. Diese Unterschiede erschweren im ubrigen auch
erheblich den Abschluff und die Durchfithrung von Handels-
vertretervertrigen zwischen einem Unternechmer und einem
Handelsvertreter, die in verschiedenen Mitgliedstaaten nie-
dergelassen sind.

Der Warenaustausch zwischen den Mirgliedstaaten muf
unter Bedingungen erfolgen, die denen eines Binnenmarktes
entsprechen, weswegen die Rechtsordnungen der Mitglied-
staaten in dem zum guten Funktionieren des Gemeinsamen
Markres erforderlichen Umfang angeglichen werden miis-
sen. Selbst vereinheitlichte Kollisionsnormen auf dem Gebiet
der Handelsvertretung konnen die erwihnren Nachteile
nicht beseitigen und lassen daher einen Verzicht auf die
vorgeschlagene Harmonisierung nicht zu.

Die Rechtsbezichungen zwischen Handelsvertreter und

Unternchmer sind in diesem Zusammenhang mit Vorrang zu
behandeln.

Dic in den Mitgliedstaaten fiir Handelsvertreter geltenden
Vorschriften sind in' Anlehnung an die Grundsitze von

(') ABI. Nr. C 13 vom 18.1.1977,S. 2 und
ABI. Nr. C 56 vom 2. 3.1979,S. §.

(2) ABL Nr. C 239 vom 9. 10. 1978, S. 17.

(*) ABL. Nr. C 59 vom 8. 3. 1978, S. 31.

(4) ABl. Nr. 56 vom 4. 4, 1964, S. 869/64.

Artikel 117 des Vertrages auf dem Wege des Fortschritts zu
harmonisieren.

Einigen Mitgliedstaaten missen zusarzliche Ubergangsfri-
sten eingerdumt werden, da sic besondere Anstrengungen zu
unternchmen haben, um ihre Regelungen den Anforderun-
gen dieser Richtlinie anzupassen; es handelt sich insbeson-
dere um den Ausgleich nach Beendigung des Vertragsver-
hiltnisses zwischen dem Unternehmer und dem Handels-
vertreter —

HAT FOLGENDE RICHTLINIE ERLASSEN:

KAPITEL I
Anwendungsbereich

Artikel 1

(1)  Die durch diese Richtlinie vorgeschriebenen Harmo-
nisierungsmafinahmen gelten fiir die Rechts- und Verwal-
tungsvorschriften der Mitgliedstaaten, die die Rechtsbezie-
hungen zwischen Handelsvertretern und ihren Unterneh-
mern regeln.

(2)  Handelsvertreter im Sinne dieser Richtlinie ist, wer als
selbstindiger Gewerbetreibender stindig damit betraut ist,
fur einc andere Person (im folgenden Unternehmer genannt)
den Verkauf oder den Ankauf von Waren zu vermitteln oder
diese Geschifte im Namen und fiir Rechnung des Unternch-
mers abzuschliefen.

(3) Handelsvertreter im Sinne dieser Richtlinie ist insbe-
sondere nicht

— cine Person, die als Organ befugt ist, fur eine Gesellschaft
oder Vereinigung verbindlich zu handeln;

— ein Gesellschafter, der rechtlich befugt ist, fiir die anderen
Gesellschafter verbindlich zu handeln;

— cin Zwangsverwalter (receiver), ein gerichtlich bestellter
Vermogensverwalter (receiver and manager), ein Liqui-
dator (liquidator) oder ein Konkursverwalter (trustee in
bankruptcy).

Artikel 2

(1) Diese Richtlinie ist nicht anzuwenden

— auf Handelsvertreter, die fiir ihre Tiatigkeit kein Entgelt
erhalten;
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— auf Handelsvertreter, soweit sie an Handelsborsen oder
auf Rohstoffmarkten tatig sind;

— auf die unter der Bezeichnung ,Crown Agents for
Overseas Governments and Administrations* bekannte
Korperschaft, wie sie im Vereinigten Konigreich nach
dem Gesetz von 1979 uber die ,Crown Agents“ einge-
fuhrt worden 1st, oder deren Tochterunternehmen.

(2)  Jeder Mirtgliedstaat kann vorsehen, dafd die Richtlinie
nicht auf Personen anwendbar ist, die Handelsvertretertatig-
keiten ausuben, welche nach dem Recht dieses Mitgliedstaa-
tes als nebenberufliche Taugkeiten angesehen werden.

KAPITEL 1l
Rechte und Pflichten

Artikel 3

(1) Bei'der Ausibung seiner Tatigkeit hat der Handels-
vertreter die Interessen des Unternehmers wahrzunehmen
und sich nach den Geboten von Treu und Glauben zu
verhalwen.

(2} Im besonderen muff der Handelsvertreter

a) sich in angemessener Weise flir die Vermittlung und
gegebenenfalls den Abschlufs der ihm anvertrauten
Geschalte einsetzen;

b) dem Unternehmer die erforderlichen ihm zur Verfugung
stehenden Informartionen ubermitteln;

¢} den vom Unternehmer erteilten angemessenen Weisun-
gen nachkommen.

Artikel 4

{1)  Der Unternechmer hat sich gegeniiber dem Handels-
vertreter nach den Geboten von Treu und Glauben zu
verhalten.

(2} Insbesondere hat der Unternehmer dem Handelsver-
treter

a) die erforderlichen Unterlagen zur Verfigung zu stellen,
die sich auf die betreffenden Waren beziehen;

b) die fur die Ausfihrung des Handelsvertretervertrages
erforderlichen Informationen zu geben und ihn insbeson-
dere binnen angemessener Frist zu benachrichtigen,
sobald er absicht, dafl der Umfang der Geschafte erheb-
lich geringer sein wird, als der Handelsvertreter norma-
lerweise hatte erwarten konnen.

(3)  Im dbrigen muf8 der Unternehmer dem Handelsver-
treter binnen angemessener Frist von der Annahme oder
Ablehnung und der Nichtausfihrung der vom Handelsver-
trcter vermittelten Geschafte Kenntnis geben.

Artikel §

Die Parteien dirfen keine Vereinbarungen treffen, die von
den Aruikeln 3 und 4 abweichen.

KAPITEL Il

Vergiitung

Artikel 6

(1) Bei Fehlen einer diesbeziiglichen Vereinbarung zwi-
schen den Parteien und unbeschadet der Anwendung der
verbindlichen Vorschriften der Mitgliedstaaten Uber die
Héhe der Vergltungen hat der Handelsvertreter Anspruch
auf cine Vergutung, dic an dem Ort, an dem er seine
Tatigkeit ausibt, fir die Vertretung von Waren, die den
Gegenstand des Handelsvertretervertrags bilden, ublich 1st.
Mangels einer solchen Utlichkeit hat der Handelsvertreter
Anspruch auf eine angemessene Vergitung, ber der alle mut
dem Geschift zusammenhangenden Faktoren bericksichugt
sind.

(2)  Jeder Teil der Vergiitung, der je nach Zahl oder Wert
der Geschafte schwankt, gilt als Provision im Sinne dieser
Richtlinie.

(3)  Die Artikel 7 bis 12 gelten nicht, soweit der Handels-
vertreter nicht ganz oder teilweise in Form einer Provision
vergitet wird.

Artikel 7

(1) Fir ecin wahrend des Vertragsverhiltnisses abge-
schlossenes Geschift hat der Handelsvertreter Anspruch auf
die Provision,

a) wenn der Geschiftsabschluf8 auf seine Tatigkeit zurick-
zufihren ist oder

b) wenn das Geschift mit einem Dritten abgeschlossen
wurde, den er bereits vorher fir Geschifte gleicher Art
als Kunden geworben hatte.

(2) Fur ein wihrend des Vertragsverhiltnisses abge-
schlossenes Geschiaft hat der Handelsvertreter ebenfalls
Anspruch auf die Provision,

— wenn ihm ein bestimmter Bezirk oder Kundenkreis
zugewiesen ist oder

— wenn erdie Alleinvertretung fir einen bestimmren Bezirk
oder Kundenkreis hat

und sofern das Geschaft mit einem Kunden abgeschlossen
worden ist, der diesem Bezirk oder dieser Gruppe ange-
hort.

Die Mitgliedstaaten missen in ihr Recht die eine oder die
andere der unter den beiden obigen Gedankenstrichen
enthaltenen Alternauven aufnehmen.

Artikel 8

Fir ein erst nach Beendigung des Vertragsverhiltnisses
geschlossenes Geschaft hat der Handelsvertreter Anspruch
auf Provision:

a) wenn der GeschaftsabschlufS iberwiegend auf die Tartig-
keit zuriickzufuhren ist, die er wahrend des Vertragsver-



haltnisses ausgetibt hat, und innerhalb einer angemessenen
Frist nach dessen Beendigung erfolgt oder

b) wenn die Bestellung des Dritten gemif8 Arukel 7 vor
Beendigung des Handelsvertreterverhiltnisses beim Un-
ternehmer oder beim Handelsvertreter eingegangen ist.

Artikel 9

Der Handelsvertreter hat keinen Anspruch auf die Provision
nach Artikel 7, wenn diese gemafl Arukel 8 dem Vorgianger
zusteht, es sei denn, dafl die Umstande eine Teilung der
Provision zwischen den Handelsvertretern rechtfertigen.

Artikel 10

(1) Der Anspruch auf Provision besteht, sobald und
soweit eines der folgenden Ereignisse eintritt:

a) der Unternehmer hat das Gescbift ausgefuhrr;

b) der Unternehmer hitte nach dem Vertrag mit dem
Dritten das Geschift dusfihren sollen;

¢) der Dritte hat das Geschift ausgefihrrt.

(2)  Der Anspruch auf Provision besteht spatestens, wenr
der Dritte seinen Teil des Geschafts ausgefuhrt hat oder
ausgefuhrt haben muflte, falls der Unternehmer seinen Teil
des Geschafts ausgefuhrt hartte.

(3) Die Provision ist spitestens am letzten Tag des
Monats zu zahlen, der auf das Quartal folgt, in welchem der
Anspruch des Handelsvertreters auf Provision erworben
worden 1st.

(4)  Von den Absatzen 2 und 3 darf nicht durch Verein-
barung zum Nachteil des Handelsvertreters abgewichen
wcerden.

Artikel 11

1) Der Anspruch auf Provision erlischt nur, wenn und
soweit

— feststeht, daf der Vertrag zwischen dem Dritten und dem
Unternehmer nicht ausgefuhrt wird, und

’
— die Nichtausfihrung nicht auf Umstinden beruht, die
vom Unternehmer zu vertreten sind.

(2)  Vom Handelsvertreter bereits empfangene Provisio-
nen sind zuruckzuzahlen, falls der Anspruch darauf erlo-

schen ist.

(3) Von Absatz 1 darf nicht durch Vereinbarung zum
Nachteil des Handelsvertreters abgewichen werden.

Artikel 12

(1) Der Unternehmer hat dem Handelsvertreter eine
Abrechnung uber die geschuldeten Provisionen zu geben,
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urld zwar spatestens am letzten Tag des Monats, der auf das
Quartal folgt, in dem der Provisionsanspruch erworben
worden 1st. Diese Abrechnung muf§ alle fir die Berechnung
der Provision wesentlichen Angaben enthalten.

(2)  Der Handelsvertreter kann verlangen, daff ihm alle
Auskunfte, insbesondere ein Auszug aus den Buchern,
gegeben werden, dber die der Unternchmer verfigt und die
der Handelsvertreter zur Nachprifung des Betrags der ihm
zustehenden Provisionen benotigt.

(3)  Von den Absitzen 1 und 2 darf nicht durch Veren-
barung zum Nachteil des Handelsvertreters abgewichen
werden.

(4)  Diese Richtlinie berthrt nicht -die einzelstaatlichen
Besummungen, nach denen der Handelsvertreter ein Recht
auf Einsicht in die Biicher des Unternehmers hat.

KAPITEL IV

Abschluff und Beendigung des Handelsvertretervertrags

Artikel 13

(1} Jede Partei kann von der anderen Partei cine von dieser
unterzeichnete Urkunde verlangen, die den Inhalt des Ver-
trages cinschiieflich der Anderungen oder Erginzungen
wiedergibt. Dieser Anspruch kann nicht ausgeschlossen
werden.

(2)  Absatz 1 hindert einen Mutgliedstaat nicht daran
vorzuschreiben, daf§ ein Vertretungsvertrag nur in schriftli-
cher Form gulug ist.

Artikel 14

Ein auf bestimmte Zeit geschlossener Vertrag, der nach Ende
seiner Laufzeit von beiden Parteien fortgesctzt wird, gilt als in
einen auf unbestimmte Zeit geschlosscnen Vertrag umge-
wandelt.

Artikel 15

(1) Ist der Vertrag auf unbestimmte Zeit geschlossen, so
kann er von jeder Partei unter Einhaltung eciner Frist
gekundigt werden.

(2)  DieKundigungsfrist betragt fur das erste Vertragsjahr
einen Monat, fur das angefangene zweite Vertragsjahr zwei
Monate, fiur das angefangene dritte und die folgenden
Vertragsjahre drei Monate. Kiirzere Fristen dirfen die
Parteien nichr vereinbaren.

(3)  Die Mirtgliedstaaten kénnen die Kiindigungsfrist fur
das vierte Vertragsjahr auf vier Monate, fiir das fiinfte
Vertragsjahr auf fiinf Monate und fir das sechste und die
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folgenden Vertragsjahre auf sechs Monate festsetzen. Sie
konnen bestimmen, dafl die Parteien kiirzere Fristen nicht
vereinbaren dirfen.

(*)  Vereinbaren die Parteien lingere Fristen als die der
Absitze 2 und 3, so darf die vom Unternehmer einzuhaltende
Frist nicht kiirzer sein als die vom Handelsvertreter einzu-
haltende Frist.

(5)  Sofern die Parteien nicht etwas anderes vereinbart
haben, ist die Kindigung nur zum Ende eines Kalendermo-
nats zulassig.

(6) Dieser Artikel gilt auch far einen auf besummte Zeit
geschlossenen Vertrag, der nach Artikel 14 in einen auf
unbestimmte Zeit geschlossenen Vertrag umgewandelt wird,
mit der Mafgabc, dafl bei der Berechnung der Dauer der
Kiindigungsfrist dic vorher geltende feste Laufzeit zu beriick-
sichtigen ist.

Artikel 16

Diese Richtlinie berihrt nicht die Anwendung der Rechts-
vorschriften der Migliedstaaten, wenn diese Rechtsvor-
schriften die fristlose Beendigung des Vertragsverhiltnisses
fur den Fall vorsehen, daf

a) eine der Parteien ihren Pflichten insgesamt oder teilweise
nicht nachgekommen ist;

b) auflergewohnliche Umstinde eintreten.

Artikel 17

(1)  Die Mitgliedstaaten treffen die erforderlichen Maf-
nahmen dafur, daff der Handelsvertreter nach Beendigung
des Vertragsverhaltnisses Anspruch auf Ausgleich nach
Absatz 2 oder Schadensersatz nach Absatz 3 hat.

(2) a) Der Handelsvertreter hat Anspruch auf einen Aus-
gleich, wenn und soweit

— er fir den Unternehmer neue Kunden geworben
oder die Geschiftsverbindungen mit vorhande-
nen Kunden wesentlich erweitert hat und der
Unternchmer aus den Geschiften mit diesen
Kunden noch erhebliche Vorteile ziehr und

— die Zahlung eines solchen Ausgleichs unter
Beriicksichtigung aller Umstande, insbesondere
der dem Handelsvertreter aus Geschiften mit
diesen Kunden entgehenden Provisionen, der
Billigkeit entspricht. Die Mirtgliedstaaten kénnen
vorschen, dafl zu diesen Umstanden auch die
Anwendung oder Nichtanwendung einer Wett-
bewerbsabrede im Sinne des Artikels 20
gehort.

b) Der Ausgleich darf einen Betrag nicht Giberschreiten,
der einem jahrlichen Ausgleich entspricht, der aus
dem Jahresdurchschnittsbetrag der Vergitungen,
die der Handelsvertreter wahrend der letzten funf
Jahre erhalten hat, errechnet wird; ist der Vertrag
vor weniger als finf Jahren geschlossen worden,
wird der Ausgleich nach dem Durchschnittsbetrag
des entsprechenden Zeitraums ermittelt.

31.12. 86
c) Die Gewihrung dieses Ausgleichs schliefft nicht das

Recht des Handelsvertreters aus, Schadensersatzan-
spriche geltend zu machen.

(3)  DerHandelsvertreter hat Anspruch auf Ersatz des ihm
durch die Beendigung des Vertragsverhiltnisses mit dem
Unternchmer entstandenen Schadens.

Dieser Schaden umfaflt insbesondere

— den Verlust von Ansprichen auf Provision, die dem
Handelsvertreter bes normaler Fortsetzung des Vertrages
zugestanden hatten und deren Nichtzahlung dem Unter-
nchmer einen wesentlichen Vorteil aus der Tatigkeit des
Handelsvertreters verschaffen wiirde, und/oder

— Nachreile, die sich aus der micht erfolgten Amortisation
von Kosten und Aufwendungen ergeben, dic der Han-
delsvertreter in Ausfihrung des Vertrages auf Empfeh-
lung des Unternehmers gemacht hatte.

(4) Der Anspruch auf Ausgleich nach Absatz 2 oder
Schadensersarz nach Absatz 3 entsteht auch dann, wenn das
Vertragsverhiltnis durch Tod des Handelsvertreters endet.

(5) Der Handelsvertreter verliert den Anspruch auf Aus-
gleich nach Absatz 2 oder Schadensersaiz nach Absatz 3,
wenn er dem Unternehmer nicht innerhalb cines Jahres nach
Beendigung des Vertragsverhiltnisses mitgeteilt hat, dafl er
seine Rechte geltend macht.

(6)  Die Kommussion legt dem Rat innerhalb von acht
Jahren nach Bekanntgabe dieser Richtlinie einen Bericht uber
die Durchfithrung dieses Artikels vor und unterbreitet thm
gegebenenfalls Anderungsvorschlage.

[

Artikel 18

Der Anspruch auf Ausgleich oder Schadensersatz nach Aru-
kel 17 besteht nichrt,

a) wenn der Unternehmer den Vertrag wegen eines schuld-
haften'Verhaltens des Handelsvertreters beendet hat, das
aufgrund der einzelstaatlichen Rechtsvorschriften eine
fristlose Beendigung des Vertrages rechtfertigt;

b) wenn der Handelsvertreter das Vertragsverhiltnis been-
det hat, es sei denn, diese Beendigung ist aus Umstanden,
die dem Unternehmer zuzurechnen sind, oder durch
Alter, Gebrechen oder Krankheit des Handelsvertreters,
derentwegen ihm eine Fortsetzung seiner Tatigkerrt billi-
gerweise nicht zugemutet werden kann, gerechtfertigr;

¢) wenn der Handelsvertreter gemiaf einer Vereinbarung
mit dem Unternechmer die Rechte und Pflichten, die er
nach dem Vertrag besitzt, an einen Dritten abtritt.

Artikel 19

Die Parteien kénnen vor Ablauf des Vertrages keine Verein-
barungen treffen, die von Artikel 17 und 18 zum Nachteil des
Handelsvertreters abweichen.
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Artikel 20

(1)  Eine Vereinbarung, die den Handelsvertreter nach

Beendigung des Vertrages in seiner gewerblichen Tatigkeit |

einschrinkt, wird in dieser Richtlinie.als Wettbewerbsabrede
bezeichnet.

(2) Eine Wettbewerbsabrede ist nur gultig, wenn und
soweit sie

a) schriftlich getroffen worden ist und

b) sich auf den dem Handelsvertreter zugewiesenen Bezirk
oder Kundenkreis sowie auf Warengattungen erstreckt,
die gemafs dem Vertrag Gegenstand seiner Vertretung
sind.

(3) Eine Wettbewerbsabrede ist langstens zwei Jahre nach
Beendigung des Vertragsverhaltnisses wirksam.

(4)  Dieser Artikel berithrt nicht die cinzelstaatlichen
Rechtsvorschriften, die weitere Beschrankungen der Wirk-
samkeit oder Anwendbarkeit der Wettbewerbsabreden vor-
schen oder nach denen die Gerichte die Verpflichtungen der
Parteien aus einer solchen Vereinbarung mindern konnen.

KAPITEL V

Allgemeine und Schlufbestimmungen

Artikel 21

Diese Richtlinie verpflichtet keinen Mitgliedstaat, die Offen-
legung von Informationen vorzuschreiben, wenn eine solche
Offenlegung mit seiner 6ffentlichen Ordnung unvereinbar
ware.

Artikel 22

(1) Die Mitgliedstaaten erlassen die erforderlichen Vor-
schriften, um dieser Richtlinie vor dem 1. Januar 1990
nachzukommen. Sie setzen die Kommission unverzuglich
davon in Kenntnis. Die genannten Bestimmungen finden
zumindest auf die nach ihrem Inkrafttreten geschlossenen
Vertrige Anwendung. Sie finden auf laufende Vertrige
spatestens am 1. Januar 1994 Anwendung.

(2)  Vom Zeitpunkt der Bekanntgabe dieser Richtlinie,an
teilen die Mitgliedstaaten der Kommission den Wortlaut der
wesentlichen Rechts- oder Verwaltungsvorschriften mir, die
sic auf dem unter diese Richtlinie fallenden Gebiet erlas-
sen.

(3)  Jedoch gilt beziiglich Irlands und des Vereinigten
Konigreichs anstelle des Datums 1. Januar 1990 in Artikel 1
der 1. Januar 1994,

Bezuglich Italiens gilt hinsichtlich der sich aus Artikel 17
ergebenden Verpflichtungen anstelle des genannten Datums
der 1. Januar 1993.

Artikel 23

Diese Richtlinie ist an die Mitgliedstaaten gerichtet.

Geschehen zu Brissel am 18. Dezember 1986.

Im Namen des Rates
Der Prdsident
M. JOPLING
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EMPFEHLUNG DER KOMMISSION
vom 18. Dezember 1991

Giber Versicherungsvermittler

(92/48/EWG)

DIE KOMMISSION DER EUROPAISCHEN
GEMEINSCHAFTEN —

Unter Bezugnahme auf den Griindungsvertrag der Euro-
piischen Wirtschaftsgemeinschaft, insbesondere auf
seinen Artikel 155, und in Erwigung nachstehender
Griinde :

Versicherungsvermittler spielen eine wichtige Rolle auf
dem Versicherungsmarkt in den Mitgliedstaaten. Im Zuge
der Errichtung des Binnenmarktes wird es als Folge des
freien Dienstleistungsverkehrs zu einem zunehmenden
Versicherungsangebot kommen. Die berufliche Kompe-
tenz der Versicherungsvermittler ist ein wichtiges
Element im Schutz der Versicherten und potentieller
Versicherungsnehmer.  Nicht alle  Mitgliedstaaten
verlangen fir die Aufnahme der Versicherungsvermitt-
lungstitigkeit oder generell bestimmter Kategorien von
Vermittlungstitigkeiten allgemeine, kaufminnische oder
fachliche Kenntnisse und Fertigkeiten. Solche Kenntnisse
sind grundsitzlich fir alle Versicherungsvermittler
wiinschenswert. Es sind Mainahmen notwendig, um auf
diesem Gebiet zu einer stirkeren Konvergenz zu
gelangen.

Die Richtlinie 77/92/EWG des Rates (*) sieht in Erman-
gelung ciner gegenseitigen Anerkennung von Diplomen
und einer sofortigen Koordinierung Mainahmen vor, um
die tatsichliche Ausiibung der Niederlassungsfreiheit und
des freien Dienstleistungsverkehrs fiir die Tatigkeiten des
Versicherungsvertreters und des Versicherungsmaklers zu
erleichtern; diese Mafinahmen haben Ubergangscha-
rakter.

Es sollte den Mitgliedstaaten iiberlassen bleiben bzw., in
besonderen Fillen, ihren Versicherungsunternehmen oder
anerkannten, mit dem EWG-Vertrag konformen Berufsor-
ganisation, das Niveau der allgemeinen, kaufminnischen
oder fachlichen Kenntnisse festzulegen, das nach ihrer
Ansicht verbiirgen kann, dafl Versicherte und potentielle
Versicherungsnehmer entsprechend der Kategorie des
eingeschalteten Vermittlers angemessen informiert und
betreut werden. Versicherungsvermittler sollten je nach
Fall auch beruflichen Anforderungen hinsichtlich einer
Berufshaftpflichtversicherung und hinsichtlich Zuverlas-

sigkeit und Konkursfreiheit geniigen. In Ubereinstim-

mung mit geltenden Gemeinschaftsvorschriften sollten
fir Vermittler, die im Rahmen der Verwaltung und

Durchfihrung von Versicherungsvertrigen Gelder ihrer
Kunden verwalten, Anforderungen hinsichtlich der finan-
ziellen Leistungsfahigkeit gelten.

Im Hinblick auf die Anwendung der einschligigen
Bestimmungen der Richtlinie 90/619/EWG des Rates (?)
auf Versicherungsvermittler sollte der Begriff der Unab-
hingigkeit des Versicherungsmaklers klarer definiert
werden.

Kompetente Versicherungsvermittler sollten in ihren
Mitgliedstaaten in ein Register eingetragen sein. Diese
Eintragung sollte eine Voraussetzung fiir die Aufnahme
und Ausiibung der Versicherungsvermittlungstitigkeit
sein. Gibt es ein zentrales Register, sollte in diesem
zwischen abhingigen und unabhingigen Versicherungs-
vermittlern unterschieden werden.

Eine Empfehlung, die fir jeden Mitgliedstaat, an den sie
gerichtet ist, hinsichtlich des zu erreichenden Ziels nicht
verbindlich ist, die Mitgliedstaaten aber zu einer Mitarbeit
auf freiwilliger Basis anhilt, diirfte es ihnen auf wirksame
Weise erlauben, soweit erforderlich die geeigneten
Bestimmungen zu erlassen —

EMPFIEHLT :

1.  Die Mitgliedstaaten sollten sicherstellen, daf fiir die
auf ijhrem Gebiet niedergelassenen Versicherungsver-
mittler berufliche Anforderungen und eine Eintragungs-
pflicht gemafl den Bestimmungen des Anhangs gelten.

2. Die Mitgliedstaaten sollten der Kommission binnen
36 Monaten nach Notifizierung dieser Empfehlung den
Wortlaut der wichtigsten von ihnen erlassenen Rechts-
und Verwaltungsvorschriften und der von berufsstindi-
schen Organisationen bzw. Versicherungsunternehmen
getroffenen Mafinahmen im Zusammenhang mit dieser
Empfehlung mitteilen und sie iber alle kinftigen
Entwicklungen auf diesem Gebiet unterrichten.

Briissel, den 18. Dezember 1991

Fiir die Kommission
Leon BRITTAN

Vizeprdsident

(') ABL. Nr. L 26 vom 31. 1. 1977, S. 14.

() ABL. Nr. L 330 vom 29. 11. 1990, S. 50.



28. 1. 92 Amtsblatt der Europidischen Gemeinschaften Nr. L 19/33
ANHANG
BERUFLICHE ANFORDERUNGEN UND EINTRAGUNGSPFLICHT FUR VERSICHE-
RUNGSVERMITTLER
Artikel 1 Das Niveau der Kenntnisse und Fertigkeiten und dessen prak-
. . tische Anwendung kdnnen auch von in einem Mitgliedstaat
Begriffsbestimmungen

Im Sinne dieser Empfehlung bedeutet ,Versicherungsvermittler”
eine Person, die selbstindig oder in einem abhingigen Beschifti-
gungsverhiltnis eine in Artikel 2 Absatz 1 Buchstaben a) — ¢)
der Richtlinie 77/92/EWG definierte Tatigkeit aufnimmt oder
austbt.

Artikel 2
Geltungsbereich

(1) Diese Empfehlung gilt vorbehaltlich der Absitze 2 und 3
far alle in Artikel 1 definierten Versicherungsvermittler.

(20 Den Mitgliedstaaten ist es freigestellt, diese Empfehlung
nicht auf Personen mit einer Versicherungsvermittlungstitigkeit
anzuwenden, fir dic keine allgemeinen oder speziellen Kennt-
nisse notwendig sind und bei der mit der Versicherung ein
Verlust- oder Schadensfall bei Giitern abgedeckt wird, die von
dieser Person, deren Haupttatigkeit nicht eine Beratungs- oder
Verkaufstitigkeit im Versicherungsbereich ist, verkauft werden.

(3) Dem Leitungsorgan cines Unternchmens, das die Versiche-
rungsvermittlungstitigkeit aufnimmt und ausabt, hat eine ange-
messene Zahl von Personen anzugehdren, die iber die in Artikel
4 Absatz 2 geforderten allgemeinen, kaufminnischen und
fachlichen Kenntnisse und PFertigkeiten verfiigen.

Den Mitgliedstaaten wird empfohlen, darauf hinzuwirken, daf
diese Unternehmen ihren Beschiftigten, soweit diese in der
Vessicherungsvermittlung titig sind, eine einschligige Basisaus-
bildung bieten.

Artikel 3
Unabhingigkeit der Vermittler

Die in Artikel 2 Absatz 1 Buchstabe a) der Richtlinie
77/92/EWG definierten Vermittler legen folgendes offen :

— gegeniiber Personen, die sich um einen Versicherungs- oder
Riickversicherungsschutz bemihen, ihre etwaigen unmittel-
baren rechtlichen oder wirtschaftlichen Bindungen an ein
Versicherungsunternchmen  oder ihre Beteiligungen an
solchen Unternehmen oder umgekehrt, soweit sie eine véllig
freic Wahl des Versicherungsunternehmens beeintriichtigen
kénnten ;

— gegeniiber der zustindigen, vom Mitgliedstaat bestimmten,
Einrichtung : die Aufteilung ihres Vorjahresgeschifts auf die
verschiedenen Versicherungsunternehmen.

Artikel 4
Berufliche Kompetenz

(1) Die Aufnahme und Ausdbung der Titigkeit eines
Versicherungsvermittlers ist an die Erfiillung der in den Absitzen
2 bis S genannten beruflichen Anforderungen gekniipft.

(2) Versicherungsvermittler miissen allgemeine, kaufmin-
nische und fachliche Kenntnisse und Pertigkeiten besitzen. Die
Mitgliedstaaten schreiben fiir die in Artikel 3 genannte Vermitt-
lerkategorie erforderlichenfalls unterschiedliche Kenntnis- und
Pertigkeitsniveaus vor. Das Niveau dieser Kenntnisse und Fertig-
keiten wird von den Mitgliedstaaten bestimmt.

anerkannten berufsstindischen Organisationen festgelegt und
geregelt werden.

Eine Aufsicht durch die Mitgliedstaaten vorausgesetzt, kdnnen
das Niveau der Kenntnisse und Fertigkeiten und dessen prak-
tische Anwendung auch von einem Versicherungsunternehmen
festgelegt und geregelt werden, in dessen Namen und fiir dessen
Rechnung die Art von Versicherungsvermittlern titig ist, wie sie
in Artikel 2 Absatz | Buchstabe b) der Richtlinie 77/92/EWG
definiert ist.

(3) Versicherungsvermittler missen eine Haftpflichtversiche-
rung oder cine andere gleichwertige Garantie fir ihre Berufstitig-
keit abschlieflen, soweit eine solche Versicherung nicht bereits
von einem Versicherungs- oder anderen Untemnehmen, bei dem
sie beschiftigt sind oder in dessen Namen und Rechnung sie zu
handeln befugt sind, gestellt wird.

(4)  Vemicherungsvermittler missen einen guten Leumund
besitzen. Sie diirfen nicht in Konkurs gegangen sein, es sei denn
sie sind gemd nationalem Recht rehabilitiert worden.

(5) Von Versicherungsvermittlern im Sinne von Artikel 2
Absatz 1 Buchstabe a) der Richtlinie 77/92/EWG kann der
Nachweis ausreichender finanzieller Leistungsfihigkeit verlangt
werden. Umfang und Art des vorgeschriebenen Kapitals werden
von den Mitgliedstaaten festgelegt.

Artikel 5
Eintragung

(1)  Versicherungsvermittler, die den beruflichen Anforde-
rungen des Artikels 4 Absitze 2 bis 5 geniigen, werden in ihrem
Mitgliedstaat in ein Register eingetragen. Nur eingetragene
Personen diirfen die Tatigkeit eines Versicherungsvermittlers
aufnechmen und ausiiben.

(2)  Jeder Mitgliedstaat benennt eine zustindige Stelle fir die
Fihrung des in Absatz 1 genannten Registers. Auch in einem
Mitgliedstaat anerkannte Berufsverbinde kdnnen mit der Verwal-
tung des Registers beauftragt werden. Findet Artikel 4 Absatz 2
letzter Satz Anwendung, dirfen solche Register auch von
Versicherungsuntemehmen verwaltet werden. Den zustindigen
Behorden der Mitgliedstaaten ist jedoch der Zugang zu den Regi-
stern zu gewihren.

(3) Gibt es cin zentrales Register, sollte in diesem zwischen
unabhingigen und abhingigen Versicherungsvermittlern unter-
schieden werden.

(4)  Versicherungsvermittler weisen ihre Eintragung aus.

Artikel 6 '
Strafbestimmungen

(1) - Die Mitgliedstaaten stellen sicher, dafi auf Personen, die
die Titigkeit eines Versicherungsvermittlers ausiben, ohne in
cinem Mitgliedstaat als Versicherungsvermittler eingetragen. zu
sein, entsprechende Strafbestimmungen und -mafinahmen
Anwendung finden.

(2)  Es ist sicherzustellen, dal in den Mitgliedstaaten angemes-
sene Strafmafinahmen gegen cinen Versicherungsvermittler, der
den Anforderungen des Artikels 4 Absitze 3 bis S nicht mehr
geniigt, bestchen, einschliefllich der Moglichkeit, ihn aus dem
Register zu streichen.
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